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Uno de los barrios de La Se-
rena que mayor desarrollo ha 
alcanzado en los últimos años 
ha sido el de Puerta del Mar. Y 
no es casualidad que ello ha-
ya ocurrido de manera rápida, 
pues su ubicación y servicios 
básicos asociados, lo hace uno 
de los sectores residenciales 
más atractivos y con mayor 
plusvalía de la ciudad.  

Ciertamente si nos focaliza-
mos en uno de sus principales 
atributos como lo es el empla-
zamiento, llama la atención de 
quienes desean vivir cerca del 
mar, pero con diversas presta-
ciones al alcance de la mano. 
Ubicada entre la primera línea 
costera y la Ruta 5 Norte hoy 
cuenta con más de 10 mil vi-
viendas, lo que permite extra-
polar que alrededor de 40 mil 
personas viven allí.

Una de ellas en Andrea Gon-
zález, quien se desempeña en 

el sector público y hace tres 
años arrienda una vivienda. 
“Como vivo sola con mis dos 
hijos, y mi familia se encuentra 
lejos, una de las características 
que más me llamó la atención 
fue la cercanía de servicios bá-
sicos. Tengo locomoción casi 
a la puerta, supermercados y 
colegios a muy corta distancia. 
Eso con niños chicos se agra-
dece”, precisa convencida.

Y su visión no está del todo 
alejada de la realidad, toda vez 
que el barrio Puerta del Mar 
cuenta con “vecinos” muy 
atractivos como supermer-
cados, centros comerciales, 
universidades, colegios, bi-
bliotecas y restaurantes. A ello 
debe sumársele una conexión 
directa con el casco históri-
co serenense y una expedita 
unión con la zona sur de la co-
muna y con Coquimbo. “Llevo 
tres años en Puerta del Mar y 
no me arrepiento de vivir acá. 

Estoy cómoda y mis hijos tam-
bién”, expresa Andrea. 

Otro profesional que no des-
aprovechó la opción de inver-
tir en Puerta del Mar fue Pedro 
Báez. Este ingeniero en infor-
mática fue uno de los prime-
ros residentes que llegaron al 
sector cuando recién comen-
zaba el auge inmobiliario en La 
Serena. “Llevo 15 años como 
vecino y no puedo estar más 
contento”, dice de entrada.

Y es que su departamento se 
convirtió en un hogar más 
que confortable, pues desde 
allí puedo conocer los atrac-
tivos que tiene el barrio. “Soy 
de Illapel, pero hace 20 años 
que estoy en La Serena. Es-
tudié acá y me enamoré de la 
ciudad”, rememora. Ese amor 
a primera vista se dio cuando 
cursaba su carrera en la Uni-
versidad Tecnológica de Chile 
– Inacap, la que -precisamente- 

está en el sector. “Me llamaba 
la atención el orden del lugar, 
la limpieza y la seguridad. Pese 
a que cuando terminé estuve 
viviendo en el centro, decidí 
establecerme en Puerta del 
Mar”, manifiesta.

Fue tal el vínculo que logró 
con el barrio que hace cinco 
años adquirió una casa, que es 
donde vive en la actualidad. 
“Si tuviera que elegir de nue-
vo, a ojos cerrados volvería a 
invertir aquí”, acota el profe-
sional

BARRIO PUJANTE
De acuerdo con la Cámara 
Chilena de la Construcción 
(CChC) La Serena, el barrio 
Puerta del Mar posee una de 
las estructuras urbanas mejor 
hechas. Esto, pues sus cerca de 
40 mil habitantes tienen den-
tro de un radio muy pequeño 
servicios tan básicos como su-
permercados, colegios y uni-
versidades. “Esto habla de un 
sector consolidado que ha sido 
capaz de apalancar recursos 
para dotar de buena calidad 
de vida a quienes deciden es-
tablecerse allí”, expresó el pre-
sidente regional del gremio, 
Sergio Quilodrán. 

Los datos que la CChC La Se-
rena maneja por medio de su 
Catastro Inmobiliario 2017 da 
cuenta que existen aproxima-
damente 800 unidades dis-
ponibles para ser adquiridas. 
Si bien los números expresan 
que la tipología de viviendas 
en la zona poniente corres-
ponden a construcción en al-
tura, el barrio Puerta del Mar 
evidencia una distribución 
equitativa, lo que ha permitido 
dar cobertura a todas las nece-
sidades de las familias. 

“La mayoría de los departa-
mentos están en condominios 
cerrados, lo que da una buena 
señal en materia de seguridad 
y tienen -en promedio- una 
superficie de 55 m2. En tanto 
las casas parten en los 60 m2, 
que suman correcta vialidad 
urbana, áreas verdes y zonas 
de esparcimiento”, concluyó 
Quilodrán.

BARRIO PueRtA deL MAR: 

CALIdAd de vIdA y seRvICIOs 
AL ALCANCe de tOdOs

Sector se ha consolidado como uno de los barrios 
de mayor crecimiento en los últimos años en 
La Serena albergando a más de 40 mil personas.

10.000 
se han construido en los 

últimos 20 años en el 
sector Puerta del Mar. 

2
universidades existen 

en el barrio, un colegio y 
una biblioteca.

22 
stripcenters existen 
en la conurbación la 
Serena - Coquimbo.

2.500 
UF es el costo promedio 

para adquirir una 
propiedad en el sector.  
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Si hubiese que trazar un 
m a p a  p a r a  d e t e r m i n a r 
dónde está creciendo resi-
dencialmente la comuna 
de Coquimbo, éste necesa-
riamente debería dibujarse 
sobre la zona oriente, lugar 
donde se han posicionado 
los ojos de los desarrollado-
res inmobiliarios que han 
logrado presentar una ofer-
ta robusta y atractiva. 

Y los datos lo avalan, ya 
que según las conclusiones 
dispuestas en el estudio de 
Plan Regulador Intercomu-
nal (PRI) Elqui, el ala este 
de la comuna puerto preci-
sa de 6.900 hectáreas para 
uso residencial, convirtién-
dose en una plaza con mu-
cho camino por desarrollar. 
Es aquí donde sectores co-
mo Punta Mira, Rinconada 
de El Sauce y San Ramón 
tienen mucho que decir.

En especial este último que 
ha logrado izarse como una 

alternativa para las familias 
de clase media que buscan 
tranquilidad y seguridad en 
zonas residenciales conso-
lidadas. Pese a que no lleva 
más de diez años de apo-
geo, San Ramón ha logra-
do cubrir cada uno de esos 
atributos.

El alcalde de Coquimbo, 
Marcelo Pereira,  lo sabe 
muy bien. “San Ramón ha 
logrado despertar el interés 
de muchas familias que ven 
en él un espacio donde vivir 
con tranquilidad, hacer vi-
da comunitaria y disfrutar 
de una creciente calidad de 
vida”, recalcó la autoridad 
comunal.

La percepción del jefe co-
munal no es aislada, pues 
la urbanización que se ha 
logrado en los últimos años 
ha fortalecido la propuesta 
residencial de la mano de 
vialidad urbana acorde a los 
estándares requeridos por 

las familias.

Antiguo espacio agríco -
la y de uso productivo, el 
barrio ha logrado plasmar 
esos vestigios con conjun-
tos modernos de viviendas 
donde destacan no sólo 
aquellos erigidos en su-
perficie, sino que también 
en altura, lo que le asigna 
buenas herramientas de di-
versificación de productos 
inmobiliarios.

La Cámara Chilena de la 
Construcción (CChC) La 
S e r e n a  y a  i d e nt i f i c ó  e l 
potencial de San Ramón, 
especialmente el referido 
hacia conjuntos habitacio-
nes de clase media. “Hoy en 
día hemos visto que exis-
te la tendencia de adquirir 
viviendas en sectores con 
ribetes rurales o de amplios 
espacios verdes, pues bien, 
hoy San Ramón se ha iza-
do como una opción para 
aquellas familias de clase 

BARRIO sAN RAMóN: 
tRANquILIdAd y BIeNestAR 
eN uN eNtORNO NAtuRAL

Ubicado en uno de 
los sectores con 
mayor potencial 
verde y residencial 
de Coquimbo, 
está acaparando 
fuertemente la 
atención de las 
familias.      
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media que buscan una vi-
vienda a precios interesan-
tes en un entorno natural”, 
precisó el presidente regio-
nal del gremio, Sergio Qui-
lodrán. 

Es así como se han podido 
determinar que las unida-
des totales identificadas 
en el Catastro Inmobiliario 
2017, y que elabora la Uni-
dad de Estudios de CChC 
La Serena, son cerca de 700 
de las 300 que estaban dis-
ponibles para la venta. “Si 
tomamos en cuenta que 
los precios varían entre las 
2.000 y 6.000 UF y se pu-
de proyectar una plusvalía 
de 8% en diez años, es una 
muy buena alternativa pen-
sar en San Ramón como in-
versión de una propiedad”, 
apuntó Quilodrán.

EN EL MEDIO
Felipe Burgos es un profe-
sional joven que ahorró du-
rante años para comprar su 
primera vivienda. Si bien le 
llegaron ofertas de diversos 
sectores de La Serena y Co-
quimbo, se decidió por San 
Ramón porque le recordaba 
su niñez en Ovalle. “Nací y 

me crie en Ovalle por lo que 
desde pequeño siempre me 
gustó el pasto, los árboles y 
la tierra, por lo que cuando 
conocí donde estaría em-
plazado mi hogar, quedé 
enamorado”, aseveró.

Eso sí, una de las caracte-
rísticas que avizoró Felipe, 
así como muchas familias 
que han optado por San 
Ramón, es su ubicación es-
tratégica entre La Serena y 
Coquimbo. “Hoy contar con 
un emplazamiento residen-
cial entre ambas comunas 
de la conurbación, les da 
una ventaja comparativa a 
quienes vivan allí, pues les 
permitirá elegir una exce-
lente oferta de prestacio-
nes básicas y secundarias”, 
expresó Sergio Quilodrán, 
presidente de CChC La Se-
rena. 

Si a ello se le agrega la cer-
canía con colegios, buena 
conexión v ial ,  acceso a 
supermercados y a pocos 
minutos de la playa, San 
Ramón irá fortaleciendo su 
oferta y atrayendo a fami-
lias que buscan vivir en un 
entorno natural único. 

51
m2 parte la superficie 
de viviendas existentes 

actualmente en San 
Ramón.

700
viviendas fueron 

identificadas en el 
sector por CChC La 

Serena durante 2017.

34 
años de vigencia lleva 

el Plan Regulador 
Comunal de Coquimbo.
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Para nadie es un misterio que 
el sector oriente es uno de 
los más pujantes que tiene 
la conurbación La Serena – 
Coquimbo, pues según da-
tos publicados por la Cámara 
Chilena de la Construcción 
(CChC), alrededor del 60% 
de las unidades de vivienda 
se encuentran posterior a la 
Ruta 5 Norte. Es aquí donde 
durante los últimos años ha 
destacado un sector: Rosario 
de Peñuelas.

Ubicado estratégicamente 
entre ambas comunas, des-
taca por los innovadores y 
atractivos diseño de vivien-
das, la mayoría de dos y tres 
pisos, superficie construida 
que superan los 140 m2 y con 
un terreno sobre los 1.000 
m2. Y es que los desarrolla-
dores inmobiliarios saben 
que tienen ante sus ojos uno 
de los paños más valiosos y 
con una proyección auspi-
ciosa.

Dentro de sus cualidades 
se cuenta la “exclusividad” 
como comenta Pedro Marín, 
quien junto a sus tres hijos y 
su señora llegaron hace ocho 
años a vivir a la zona. “Antes 
vivíamos en La Herradura 
(…) Siempre nos gustaron las 
casas grandes, ya que tene-
mos varios hijos, por lo que 
era primordial contar con un 
espacio que nos diera la tran-
quilidad que ellos podían ju-
gar, saltar, correr y pintar sin 
tener problemas de espacio”, 
reconoce este ingeniero co-
mercial. 

Si bien cuando llegó junto a 

su familia el barrio era más 
reducido, Pedro confiesa que 
la tranquilidad del sector no 
se ha alterado. Reconoce que 
los proyectos inmobiliarios 
que se han ido ejecutando no 
han sido invasivos y que se 
mantiene la calidad de vida. 
“Al principio tuvimos nues-
tras aprensiones de que se 
masificara el sector, pero de-
bo reconocer que el estándar 
no ha decaído y que segui-
mos viviendo muy tranqui-
los”, expresó.

Una de las características que 
lleva a las familias a decidir 
por este sector es su ubica-
ción. Con una vialidad que 
mejora cada día, su principal 
atributo responde a la equi-
distancia que posee con La 
Serena y con Coquimbo. De 
hecho, muchos inmobiliarios 
tienen claro que esa particu-
laridad les entrega un punto 
adicional con otros sectores 
residenciales de similares ca-
racterísticas. 

Los precios de adquisición 
de una vivienda en el Rosa-
rio de Peñuelas comienzan 

en las 7.000 UF, pudiendo 
sobrepasar las 10.000 UF 
cuando las características 
de la propiedad presentan 
terminaciones especiales, 
emplazamientos con vista 
privilegiada, ubicaciones es-
tratégicas y determinada ma-
terialidad. Esto ha permitido 
mantener la exclusividad 
del barrio, donde la Cámara 
Chilena de la Construcción 
(CChC) La Serena determinó 
en su Catastro Inmobiliario 
2017 que existían más de 220 
unidades totales de las que 
142 estaban disponibles para 
ser adquiridas. 

“Es probable que con el me-
joramiento de las expecta-
tivas económicas se siga 
aumentando la cobertura 
residencial del sector, lo que 
fortalecerá su posición en el 
mercado y consolidará su 
oferta”, manifestó el presi-
dente de CChC La Serena, 
Sergio Quilodrán. 

NUEVOS SERVICIOS
La exclusividad de El Rosario 
de Peñuelas no es sinónimo 
de aislamiento. Muy por el 
contrario, con el correr de los 
años, las empresas prestado-
ras de servicios han visuali-
zado un interesante nicho 
donde pueden influir en po-
tenciales clientes. Así lo han 
hecho restaurantes, gimna-
sios, supermercados y otros. 
“Con el paso del tiempo se-
rán muchos más las presta-
ciones que se instalarán en 
el sector, ya que poco a poco 
ha ido aumentando la den-
sidad”, aseveró el alcalde de 
Coquimbo, Marcelo Pereira. 

No sólo las aristas comercia-
les están siendo atendidas 
por las empresas inmobilia-
rias, sino que también otras 
como la seguridad. Es aquí 
donde varias de ellas han 
innovado implementando 
sistemas de condominios 
cerrados con sistema de se-
guridad las 24 horas y vigi-
lancia permanente. A ello se 
le suma el factor estético que 
da cuenta del avance en la 
construcción de áreas verdes 
y de cableado subterráneo. 
Todo para que usted y su fa-
milia disfruten de la vivienda 
de sus sueños. 

ROsARIO de PeñueLAs: 
exCLusIvIdAd y 
CONfORt

Sector ha 
fortalecido su 

oferta residencial a 
través de viviendas 

con novedosos 
diseños y amplias 

superficies. 

220
unidades de vivienda 
en el barrio El Rosario 

de Peñuelas catastró la 
CChC La Serena en su 

última medición. 

60%
de las viviendas de la 

conurbación La Serena 
– Coquimbo se ubican 

en la zona oriente.

140 
metros cuadrados es el 
promedio de superficie 

construido en las 
propiedades existentes 

en el sector. 
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Patricia Blanco llegó hace dos años a 
estudiar a La Serena proveniente de 
Vallenar. El cambio no sólo implicó 
dejar a su familia, sino que adaptar-
se a una ciudad más grande donde 
debió por primera vez tomar loco-
moción colectiva para desplazarse 
a preparar las materias con sus com-
pañeros, acostumbrarse a los tacos 
en los horarios punta y a convivir 
con una comunidad universitaria 
diversa y heterogénea.

Así como ella, son alrededor de 25 
mil los jóvenes que cursan alguna 
carrera de educación superior en la 
Región de Coquimbo, ya sea en un 
centro de formación técnica, insti-
tuto profesional o universidad. La 
mayoría lo hace en La Serena donde 
existen ocho planteles universita-
rios y más de una veintena de insti-
tuciones intermedias. Por ende, en 
los últimos años ha aumentado la 
incidencia educacional en la capital 
regional.

Pero, ¿cómo se confirma una ciudad 
con vocación universitaria? La Sere-
na cuenta con una potente oferta de 
educación superior tanto con uni-
versidades tradicionales como pri-
vadas, instituciones técnicas y pro-
fesionales. Pero en este concepto no 
solo se debe contabilizar a quienes 
asisten a las aulas, sino que también 
al resto de la comunidad educativa, 
que conforman los profesores, fun-
cionarios administrativos, provee-

dores de servicios y conferencistas. 

Y aquí uno de los factores claves es 
la vida de barrio, las prestaciones 
para estudiar y la conectividad. 
Uno de los sectores que reúne todo 
ese potencial es el Barrio Libertad 
Norte, hoy en día el territorio por 
excelencia de la educación superior 
en La Serena y donde convergen 
dos universidades con más de 9 mil 
alumnos. 

“Hemos visto cómo se ha logrado 
un fuerte desarrollo de este barrio, 
lo que ha permitido la consolidación 
de una vocación universitaria para la 
comuna y la ampliación de la oferta 
residencial para universitarios. De 
las tradicionales pensiones se ha 
pasado a departamentos interiores 
en casas y a departamentos de bajo 
costo. Una de las áreas más pujantes 
en ese sentido es el Barrio Libertad 
Norte”, reconoció el presidente de 
CChC La Serena, Sergio Quilodrán. 

COMPLEMENTOS
Juan Alarcón, director ejecutivo de 
la consultora elQuiTrust, precisó 
que un lugar que se precie de con-
tar con dos importantes centros de 
educación superior debe cumplir 
con condiciones mínimas para dar 
cobertura a ese escenario: “es im-
portante incrementar el servicio de 
fotocopiadoras, instalaciones con 
acceso a internet, librerías con textos 
especializados y bibliotecas que per-
mitan complementar los estudios. 
Con una oferta de infraestructura 
potente se puede abrir nuevas op-
ciones educativas, mejorando los 
programas de pre y postgrado”, ma-
nifestó el ejecutivo. 

También resulta significativo dispo-
ner de espacios para la cultura y el 
espectáculo, aspectos fundamen-
tales para la formación profesional. 
El alcalde de La Serena, Roberto 
Jacob, precisó que se avanza en el 
proyecto de teatro regional, el que 

le dará un nuevo toque artístico - 
cultural a la comuna y a la región. 
“Se ha adaptado la iniciativa para 
materializarla. En La Serena existe 
un componente cultural muy avan-
zado con exponentes musicales, de 
las letras y del cine, de allí que consi-
deramos fundamental concretar el 
teatro regional para tener un espacio 
de difusión del arte”, explicó Jacob.

Como evidencia de la mirada hacia 
la cobertura de servicio que posee 
la ciudad, desde este año se cuenta 
con la biblioteca Gabriela Mistral, 
una de las más modernas del país 
y donde a diario acuden alumnos 
de diversas escalas formativas. La 
biblioteca, ubicada en la Casa de Las 
Palmeras de Gabriela Mistral en la 
Avenida Francisco de Aguirre, ha 
servido también como escenario de 
debate, discusión y exposición de 
puntos de vista de diversas materias 
como ciencia, ciencias sociales, polí-
ticas públicas y desarrollo regional. 

BARRIO LIBeRtAd NORte:
uNA OPCIóN PARA desARROLLAR 
vIdA uNIveRsItARIA
Dos de las ocho casas 
de estudios superior 
existentes en la comuna, 
se ubican en ese sector, lo 
que ha motivado servicios 
adicionales para los 
alumnos.
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BARRIO uNIveRsItARIO:

vIdA eN COMuNIdAd 
CON ALtO estáNdAR

Uno de los sectores que 
reúne todas esas condicio-
nes es el Barrio Universita-
rio. A sólo cinco minutos 
del centro de La Serena, 
ha logrado posicionarse 
como una alternativa pa-
ra la clase media a través 
de una oferta muy intere-
sante: buenos espacios, in-
novadores diseños y una 
agradable vida en comu-
nidad. 

Según el Catastro Inmo-
biliario 2017, que elabora 
la Unidad de Estudios de 
CChC La Serena, el 60% de 
las residencias se ubican 
en el sector oriente de La 
Serena. Con esto, se con-
solidan barrios como San 
Joaquín, El Milagro, Cerro 
Grande y, en especial,  el 
Barrio Universitario, pues 

se erige con los precios 
más asequibles, donde las 
viviendas que se comer-
cializan fluctúan entre las 
2.500 y 5.500 mil UF. Si 
a ello le sumamos que la 
plusvalía crece en una dé-
cada en torno al 20%, este 
sector se ha transformado 
en uno de los más compe-
titivos del mercado inmo-
biliario comunal. 

Esto ha provocado que el 
arribo de diversos servi-
cios. “En el Barrio Univer-
sitario no sólo vemos un 
despegue residencial, sino 
que también una serie de 
servicios como colegios, 
supermercados y conec-
t iv i d a d  q u e  h a c e n  m uy 
atractiva su venta”, precisó 
el presidente de CChC La 
Serena, Sergio Quilodrán. 

No son pocas las familias 
de las ciudades del norte, 
centro y sur de Chile que 
miran la  Región de Co -
quimbo y, en especial, La 
Serena y Coquimbo como 
un lugar donde estable-
cerse, desarrollar una vida 
apacible, criar a sus hijos y 
disfrutar de los altos nive-
les de calidad de vida que 
ofrece esta parte del país. 
Y es que si revisamos las 

cualidades que convergen 
en ese cúmulo virtuoso, 
hay varias que se repiten 
en este territorio: clima pri-
vilegiado, buena conectivi-
dad vial, espacios públicos 
y zonas de expansión resi-
dencial. Si se buscase un 
escenario ideal, habría que 
pensar en un barrio que su-
mara buena conectividad, 
cercanía y arquitectura de 
vanguardia. 

240
unidades totales de 

vivienda determinaron 
que existían en el Barrio 
Universitario el Catastro 

Inmobiliario 2017 de 
CChC La Serena.

44%
de los departamentos 

de La Serena se ubican 
en el sector oriente. 

5.500 
hogares existen 

actualmente en el 
sector oriente de La 

Serena. 

Es una de las zonas 
residenciales más 

tradicionales de La Serena 
y su influencia radica en la 

cercanía con el centro cívico.      
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Prueba de ello es que la ca-
dena Jumbo abrió el año 
pasado un local de 2.700 
metros cuadrados en el lí-
mite entre el Barrio Univer-
sitario y San Joaquín, que 
incorpora avances tecno-
lógicos para una sensación 
única y satisfactoria para 
quienes deseen comprar. 
Entre los adelantos más 
interesantes están las diez 
cajas de autoser vicio, lo 
que agiliza el proceso de 
pago y hace más grata la 
experiencia de los clien-
tes. “Estamos en un sector 
muy bonito, tranquilo y de 
buenos accesos, por lo que 
cada tienda se pensó pa-
ra ajustarse a los requeri-
mientos de las familias. Por 
ello es por lo que tenemos 
locales de lavandería, taba-
quería, comida, farmacias 
y otras. Esto nos entrega 
cercanía con el cliente”, 
precisó Cristóbal Carreño, 
gerente de Jumbo Ulriksen.

COMERCIO A LA 
MANO
Uno de los fenómenos que 
han ido ganando su terreno 
en el sector oriente de La 
Serena y, por supuesto en 

el Barrio Universitario, son 
los centros comerciales. En 
la modalidad de stripcen-
ters, se han consolidado 
como espacios de alto flu-
jo, expendio de productos, 
servicios básicos y buen 
estándar de atención. 

David Olivares, quien ha-
ce una década reside en el 
sector, lo tiene claro. “Co-
mo trabajo en una empresa 
que no tiene horario fijo, 
tanto para mí como para 
mi familia es muy cómodo 
ir al centro comercial que 
tenemos a una cuadra de 
nuestro hogar. Allí encon-
tramos todo de forma rápi-
da, a un buen precio y con 
una excelente atención”, 
detalló este ingeniero. 

Y las razones para enten-
der este fenómeno hablan 
por sí solas. Esto, debido a 
que hace un par de años el 
sector oriente de La Serena 
se convirtió en el principal 
foco de interés de inversio-
nistas, quienes asumieron 
que sería la zona con ma-
yor potencial residencial. 
Y no se equivocaron, pues 
más del 60% de los proyec-

tos habitacionales se ubica 
allí, representando por so-
bre 5.500 hogares.

Primero fue San Joaquín, 
después Cisternas y ahora 
el Barrio Universitario al 
que han llegado este tipo 
de soluciones comerciales, 
las que parecen hoy más 
cotidianas asumiendo la 

SECTOR CON POTENCIAL 
Felipe Páez, gerente general de Inmobiliaria Elqui, fue enfático 
en señalar que una de las características más atractivas de este 
barrio es la vialidad. “Tiene casi todo al lado, por Raúl Bitrán tienes 
acceso al centro a través de Amunategui y en dirección contraria 
al sector de La Florida y al aeropuerto. Además, es un sector que 
aún no está 100% congestionado como lo son otras esquinas de 
La Serena en horario punta”.

Así también, recalcó que es un sector que en menor medida 
continúa en crecimiento y el que espera pueda desarrollarse con 
éxito en los próximos años. “Hoy estamos detenidos por el Plan 
Regulador, el que esperamos pueda ser revisado y atendido 
pronto, lo anterior permitirá al barrio terminar de consolidarse y 
ofrecer a nuestros vecinos una mejor calidad de vida con mejor y 
mayor acceso a todo tipo de servicios”.

expansión territorial de la 
comuna. “Es muy probable 
que otros sectores tengan 
stripcenters,  ya que son 
alternativas económicas 
para aumentar la operati-
vidad de barrios que se van 
consolidando en conectivi-
dad y habitabilidad”, preci-
só Sergio Quilodrán, presi-
dente de CChC La Serena. 
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totales de vivienda y de las que po-
co más de 200 están disponibles 
para la venta. 

Por su ubicación, este sector se ha 
consolidado entre los preferidos 
para los turistas que visitan la re-
gión en época estival, abriendo pa-
ra los propietarios una excelente 
oportunidad de negocios y que 
permite, en poco tiempo, recupe-
rar la inversión.

Con respecto a la ubicación, quie-
nes viven en este barrio pueden 
optar a diversas opciones de en-
tretención, gracias a su cercanía a 

casinos, parques de skate, maris-
querías, canchas de vóleibol, cen-
tros turísticos, gimnasios, librerías, 
entre otros. 

En cuanto a la conectividad vial, 
existe una vía simple que conecta 
los 10 kilómetros de costa com-
prendidos entre el sector de Pe-
ñuelas y la entrada hacia el puerto. 
“Seguimos con atención el pobla-
miento de la primera línea de Co-
quimbo, pues hoy en día se con-
vive con una vocación comercial 
y pesquera. En todo caso, como 
gremio apostamos a un desarrollo 
armónico que permita convivir de 

A fines de la década del noventa, la 
fisonomía de la Avenida Costane-
ra de Coquimbo se modificó. Los 
antiguos vergeles que compartían 
terrenos con las playas fueron uti-
lizados para levantar imponentes 
proyectos habitacionales –la ma-
yoría en altura- lo que le dio una 
envión preponderante al sector, 
rompiendo así la tediosa estacio-
nalidad.

Esa oferta residencial permitió 
que muchas familias adquirie-
ran una propiedad no solo para 
disfrutarla en el periodo estival, 
sino que también para hacerlo du-
rante todo el año, asumiendo el 
agradable clima, la tranquilidad, la 
cercanía con los centros laborales 
y una vista privilegiada. Nacía así 
el borde costero de la comuna de 
Coquimbo.

Primero fueron algunos proyec-
tos próximos a Peñuelas, después 
vinieron algunos más hacia la Ca-

leta de Pescadores San Pedro para 
hoy tener parte de la primera línea 
completa y con cada vez menos 
espacios para trazar nuevas ini-
ciativas. 

Jorge Flores trabaja en la provincia 
de Limarí, y vive allí con su familia. 
No obstante, adquirió un departa-
mento en Avenida Costanera y ca-
da vez que puede se escapa un fin 
de semana para disfrutarlo. Para 
él, la experiencia de estar cerca del 
mar es única, ya que es como estar 
siempre de vacaciones. “Escuchar 
el mar, despertarse con las olas y 
poder trotar por el paseo costero es 
algo que uno valora, especialmen-
te cuando se trabaja en el interior”, 
manifestó.

El aumento de la población en el 
área ha hecho que existan muchos 
servicios asociados que permitan 
mejorar la calidad de vida. Es así 
como hay minimarkets y restau-
rantes que le asignan un valor 

especial. “Durante el año es muy 
tranquilo el sector. Solo en verano 
cambia un poco el panorama, aun-
que nada del otro mundo y a veces 
muchos vecinos participamos de 
dichas actividades culturales y ar-
tísticas”, reconoció Flores. 

Si se analiza la tipología de las 
propiedades de la Avenida Cos-
tanera, la mayoría responde a la 
construcción en altura, es decir, 
departamentos, lo que ha permi-
tido utilizar de mejor manera el 
terreno, que hoy es escaso. Es así 
como el borde costero coquimba-
no ostenta más de 1.000 unidades 

AveNIdA COstANeRA: 

LAs veNtAjAs de vIvIR 
fReNte AL MAR

Tranquilidad, aire fresco, playa, arena y 
buena conectividad son los principales 
atributos que presenta el borde costero de 
La Serena y Coquimbo.
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El camino hacia la felicidad empieza en tu casa!
2 modelos de 3 dormitorios + 2 baños / Primer piso 100% hormigón.

CALIDAD DE VIDA FRENTE AL MAR  

Rafael Cristi, llegó a vivir a la región de Coquimbo a 
principios de 2018. Si bien solo han pasado algunos 
meses de su llegada, ya nota grandes cambios en su 
calidad de vida, entre ellos, una baja considerable en 
sus niveles de estrés producto del trabajo. “Si bien la 
carga laboral es la misma, cómo se enfrenta hace la 
diferencia. No es lo mismo llegar del trabajo e intentar 
desestresarse mirando el mar que hacerlo en el trayecto 
de la línea 5 del metro de Santiago. Sin duda la primera 
opción es mucho más atractiva”. 

Una reciente investigación de las universidades de 
Michigan, Canterbury y Otago determinó que el agua 
mejora la salud de las personas. Esto, se comprobó a 
través de investigaciones científicas que aseguraron que 
la observación del espacio azul se asocia a niveles más 
bajos de estrés, lo que implica prevenir enfermedades o 
cuadros de salud mental. 

En tanto, de acuerdo a la investigación del Centro 
Europea para el Medio Ambiente y la Salud de la 
Universidad de Exeter, las personas que viven cerca 
del mar llevan una vida más saludable que aquellos 
que viven en el campo.  Los expertos indicaron que las 
personas que residen en las zonas marítimas registran 
una “mejora significativa” en su salud física y mental. El 
informe destacó que algunos de los factores que ayudan 
al respecto son niveles de estrés más bajos y muchas 
más oportunidades para ejercitar. 

El doctor Ben Wheeler, a cargo de la investigación, 
afirmó que hay muchas explicaciones acerca de por qué 
vivir cerca del mar es mejor para la salud. “Una de las 
más obvias es la oportunidad de hacer más actividad 
física o estar más motivados para caminar por la playa”, 
declaró el experto. También sostuvo que estar cerca 
del mar “genera una sensación de calma y relajación 
vinculada con los flujos del mar y las olas”. 

A esto se agrega que el aire que esparcen las olas 
traería mejoras en el sistema respiratorio beneficiando a 
personas que sufren, por ejemplo, de asma, bronquitis u 
otros tipos de alergias.  

Otra de las ventajas de vivir cerca del mar es que 
aumenta las posibilidades de exposición al sol, lo que 
favorece la producción de vitamina D, que fortalece 
el sistema inmunológico. También eleva los niveles 
de endorfinas, reduce el riesgo de cáncer y mejora la 
circulación y la salud ósea.

la mejor manera posible”, puntua-
lizó Sergio Quilodrán, presidente 
de CChC La Serena. 

Y las opciones de crecimiento es-
tán a la vuelta de la esquina pues, 
cuando en la próxima década La 
Serena y Coquimbo se conviertan 
en la primera área metropolitana 
del norte de Chile, se deberán ge-
nerar políticas de crecimiento co-
munes. Eso, al menos, lo establece 
la Ley de Fortalecimiento de la Re-
gionalización N°21.075 que con-
fiere la facultad a los Gobiernos 

Regionales elaborar y aprobar un 
Plan Regional de Ordenamiento 
Territorial con carácter vinculante 
y proponer un Proyecto de Zonifi-
cación del Borde Costero. 

Para Luis Moncayo, experto en 
temas de descentralización y co-
nocedor de la propuesta por haber 
sido parte de la Comisión Presi-
dencial para dicho fin, se está ante 
una gran oportunidad para darle 
un sello a la primera línea. “La zona 
costera de La Serena y Coquimbo 
es una de las más relevantes como 

atributo, por ende, es indudable 
su aporte a desarrollo económico 
y social. Planificar su crecimiento 
y asignarle una mirada de largo 
plazo y a través de aspectos sos-
tenibles, servirá para mejorar su 
competitividad”, aseveró.

Es tal la importancia que poseen 
las playas en el imaginario colec-
tivo que según una encuesta de 
percepción impulsada por Diario 
El Día, Cidere y Dinámica Plata-
forma, el tema prioritario (top of 
mind) es el borde costero. 
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En el año 2016, la Región de 
Coquimbo aspiró a convertir-
se en líder en la recepción de 
las 25 mil nuevas viviendas a 
nivel nacional que contempló 
el Decreto Supremo (DS) Nº 19 
y que tuvo tres objetivos base: 
ampliar la oferta de viviendas 
subsidiadas en ciudades con 
mayor déficit; contribuir a 
generar empleo y activar la 
industria de la construcción; 
y favorecer la integración so-
cial a través de conjuntos ha-
bitacionales de calidad y bien 
localizados. 

Uno de los componentes más 
interesantes del programa 
-además de los 62.500 pues-
tos de trabajo que generó en 
el país hace dos años- fue que 
incentivó la participación de 
la empresa privada. Esto, ya 
que se dispuso de una mayor 
superficie construida, que pa-
saría de los 47m2 para casas 
y 52m2 para departamentos 

estimados como mínimo en 
la normativa vigente, a 52m2 
para casas y 56m2 para depar-
tamentos. Con esto se buscó 
que las familias aumentasen 
su calidad de vida y contasen 
con mayor espacio para evitar 
el hacinamiento. 

Asimismo, se consideraron 
aquellos proyectos habitacio-
nales que ocuparon energías 
renovables no convenciona-
les. Esto, debido a que la efi-
ciencia energética es uno de 
los atributos de la construc-
ción regional, la que sabe de 
los recursos naturales como 
el sol y el viento con los que 
cuenta la zona. 

También toma en valor el di-
seño de las viviendas, espe-
cialmente si las iniciativas resi-
denciales incorporan espacios 
para personas con movilidad 
reducida; diseño innovador; 
homogeneidad del conjunto 

residencial con estándares de 
urbanización; equipamientos 
y áreas verdes; distancia con 
servicios básicos (colegios, 
recintos de salud, transporte 
público), entre varios más. 
 
¿Cómo opera? Entre los pro-
pósitos identificados de este 
nuevo programa está posi-
bilitar que familias de clase 
media y vulnerables accedan 
a mejores condiciones domi-

ciliarias, de allí que el monto 
del subsidio se diferencia de 
acuerdo con la caracterización 
socioeconómica. 

Es por ello que quienes estén 
en el primer tramo -50- que 
desarrolla el Ministerio de De-
sarrollo Social, a través de Re-
gistro Social de Hogares, po-
drán optar a viviendas de has-
ta 1.200 UF donde el monto 
del subsidio alcanzará las 900 

UF y donde el ahorro variará 
entre 20 y 30 UF. En tanto, en-
tre quienes estén entre el tra-
mo 50 y 90 podrán iniciar los 
trámites para hacerse de pro-
piedades entre 1.300 y 1.500 
UF con subsidios respectivos 
de 288 y 338 UF, mientras que 
el ahorro que se requiere es 
de 40 UF. 

Eso sí, también está la opción 
de llegar a viviendas de hasta 

ds19: 
suBsIdIO APuestA POR LA 
INtegRACIóN y LA CALIdAd 
de vIdA

Son muchas las inmobiliarias que 
presentan ofertas para aquellas 
familias interesadas en optar por 
un buen lugar para residir. 
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2.400 UF donde el subsidio 
es de 140 UF y el ahorro de 80 
UF.

“Estamos manejando a tra-
vés de los subsidios DS-19, un 
nuevo programa de integra-
ción social y territorial para 
ampliar la oferta de vivien-
das con subsidio en ciudades 
con mayor déficit y demanda 
habitacional, a través de pro-
yectos que incorporen fami-
lias vulnerables y de sectores 
medios en barrio bien locali-
zados y cercanos a servicios”, 
expresó el seremi de Vivienda 
y Urbanismo, Hernán Pizarro.

Matías Doñas, jefe de trade 
marketing de Inmobiliaria 
Noval, se refirió a este tema 
diciendo que “la cantidad de 
familias emergentes y vulne-
rables que han llegado gracias 
al subsidio ha sido bastante 
grande, teniendo una buena 
recepción del condominio y 

sus características como áreas 
verdes y ubicación”. 

Con respecto al subsidio Do-
ñas aseguró que “creo que es 
una muy buena oportunidad 
para poder integrar de mejor 
manera a las ciudades, para 
dar la oportunidad de que to-
dos podamos convivir en los 
mismos espacios y a través de 
esto mejorar la calidad de vida 
de los sectores más vulnera-
bles como también de la clase 
media para que puedan surgir 
de mejor forma”. 

Por último, el representante 
de Noval destacó el valor de 
este subsidio en las regiones y 
cómo ha ayudado a posicionar 
a las ciudades y agregó que es 
una fuente de movimiento in-
mobiliario para la región.  

OBJETIVOS DEL 
DS-19
El Ministerio de Vivienda y 

Urbanismo (Minvu) ha defi-
nido cuatro pilares para este 
programa, destacando loca-
lización, calidad, integración 
social y focalización. En esa 
línea, dispone de los siguien-
tes objetivos: 

Distintas tipologías de 
viviendas.
:: Diversidad de diseños.
::  Alto estándar de 
urbanización en áreas 
urbanas con acceso a 
servicios y equipamientos.
::  Viviendas de distintos 
precios.
::  Familias con diferentes 
ingresos.
::  Ciudades con mayor 
déficit y demanda.

CONSULTAS CLAVES
¿Estaré en condiciones de 
postular? ¿Es obligatorio 
tener ahorro? ¿Puedo entre-
gar mis antecedentes si mi 
pareja tiene una casa? Este 

tipo de consultas se han he-
cho habituales en periodo 
de postulación del Subsidio 
de Integración Social y Te-
rritorial, caratulado bajo el 
Decreto Supremo (DS) N°19. 
Es por ello que es importante 
aclarar dudas y estar prepa-
rados para cuando se abra 
un nuevo proceso. A conti-
nuación, una selección de las 
principales preguntas y sus 
respuestas 

¿Puedo postular? Sí, en ca-
so de que tenga un subsidio 
habitacional para comprar 
una vivienda y no lo haya 
concretado. 

¿Qué requisitos debo te-
ner? No contar con una vi-
vienda, ser mayor de 18 años, 
ser sujeto a crédito hipoteca-
rio y tener un ahorro mínimo 
de 40 UF si es parte de una 
familia vulnerable y de 80 
UF en caso de pertenecer a 

sectores medios. Asimismo, 
estar inscrito en el Registro 
Social de Hogares y pertene-
cer como máximo al tramo 
90.

¿Cómo postulo? Debo con-
tactar a las inmobiliarias 
que tienen incorporado este 
subsidio y verificar si existen 
cupos disponibles para ges-
tionar la reserva. 

¿Cuáles son los montos 
máximos? Para aquellas fa-
milias del sector vulnerable, 
pueden acceder a propie-
dades de hasta 1.100 UF. En 
tanto, quienes pertenecen 
a sectores medios pueden 
comprar una residencia de 
hasta 2.200 UF. 

¿Cómo obtengo el com-
probante de subsidio? Se 
solicita a la inmobiliaria el 
comprobante de inscripción 
al proyecto. 

Sala de Ventas  Gerónimo Méndez N° 1420, El Rosario de Peñuelas, Coquimbo
                          51 2 278256      +56 9 50503785   info@samco.cl    www.samco.cl
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Esto permite apreciar la ten-
dencia de hacia dónde va el 
rumbo constructivo. Sectores 
como el Milagro, San Joaquín 
y Cerro Grande hoy presen-
tan una oferta variada de ca-
sas y departamentos que par-
ten en las 2.500 UF y pueden 
terminar en casonas de sobre 
10 mil UF. “Acá no sólo vemos 
un despegue residencial, sino 
que va acompañado una serie 
de servicios como colegios, 
supermercados y conectivi-
dad que hacen muy atractiva 
su venta”, añadió el presiden-
te del Comité Inmobiliario y 
de Vivienda del gremio regio-
nal, Juan Pablo Tristain.

En La Serena Oriente existen 
63 proyectos que sustentan 
más de 5.500 unidades.

En el caso de la comuna puer-
to las zonas más demandadas 
son El Rosario de Peñuelas 
y San Ramón. En Coquimbo 
Oriente existen 46 iniciativas 
que representan a más de 
4.300 unidades de vivienda. 

HACIA EL NORTE
Pero no sólo en el sector 
oriente de la conurbación se 
construye. Esto, pues uno 
de los sectores de la capital 
regional que mayor desarro-
llo ha tenido son Las Com-
pañías, ubicadas al norte de 
La Serena. Justamente allí es 
que las empresas han encon-
trado un nicho con viviendas 
de superficie y en altura. “Las 
Compañías son un sector de 
la comuna que tiene un tre-
mendo potencial, es por ello 
que no es raro que las inmobi-

liarias hayan puesto sus obje-
tivos allí. Creemos importan-
te el crecimiento residencial 
para darle alternativas a las 
familias”, aseveró el alcalde 
de La Serena, Roberto Jacob. 

Y no es una casualidad la 
oportunidad que han visto 
las inmobiliarias allí, toda vez 
que esa zona tiene más de 
120 mil habitantes, represen-
tando el 60% de la población 
comunal. 

Otra de las áreas que ha 
presentado un potencial in-
mobiliario interesante son 
Puertas del Mar en La Sere-
na. Su cercanía con la zona 
costera, buena conectividad 
vial y acceso a servicios, lo ha 
transformado en un espacio 

de amplio desarrollo, ya sea 
a través de casas o departa-
mentos. 

PLUSVALÍA
Con una economía que se 
reactiva, no es difícil pensar 
que una de las industrias que 
se verá favorecida, será la in-
mobiliaria. La razón es sim-
ple: Con mayor dinamismo 
en sectores productivos clave 
como la minería, la empleabi-
lidad tenderá a aumentar y 
se estabilizará el consumo, 
el que estuvo decaído en los 
últimos cuatro años. Al ge-
nerarse nuevas alternativas 
de trabajo, se incrementan 
los ingresos y la mayoría de 
las familias piensa en invertir 
pensando en el futuro.
Aquí las opciones de un bien 

raíz saltan a la vista, pues es 
de los pocos bienes que no 
pierden valor, muy por el con-
trario, aumentan con el correr 
de los años por la urbaniza-
ción y expansión de ciuda-
des con tremendo potencial 
como La Serena y Coquimbo.

Lo cierto es que no son pocas 
las familias del norte, centro 
y sur del país que miran la co-
nurbación como una fuente 
de ingreso extra, especial-
mente por los casi dos mi-
llones de turistas que al año 
recibe la región y que pueden 
convertirse en potenciales 
clientes. Especialmente si se 
cuenta con una propiedad 
bien ubicada.
Para el presidente de la Cá-
mara Chilena de la Cons-

¿quIeRe ReNtABILIzAR su 
INveRsIóN? ÉstOs sON LOs 
seCtORes CON MAyOR POteNCIAL 
INMOBILIARIO 

San Joaquín, El Milagro y Cerro Grande en la 
capital regional, mientras que El Rosario de 
Peñuelas y San Ramón en la comuna puerto, 
brillan con luces propias.

La conurbación La Serena 
– Coquimbo se ha transfor-
mado en un interesante polo 
inmobiliario gracias al interés 
de miles de familias por insta-
larse a vivir definitivamente 
en la zona. Hace más de una 
década que la población ha 
aumentado sostenidamente, 
asumiendo las condiciones 
naturales y las ventajas com-
petitivas que presenta este 
territorio.

En la próxima década, la co-
nurbación se convertirá en 
la primera área metropolita-
na del norte de Chile, lo que 
implica que superará los 500 
mil habitantes. Por dicha 
razón es que, en el último 
tiempo, las inmobiliarias han 
desarrollado planes estratégi-
cos para ampliar y mejorar la 
oferta residencial, de manera 
de convertir a La Serena y Co-
quimbo en ciudades dormi-
torios y con una alta calidad 
de servicios. 

Es así como se han estable-
cido sectores con un alto 
potencial domiciliario. De 
acuerdo con el Catastro In-
mobiliario 2017 que elabora 
la Unidad de Estudios de la 
Cámara Chilena de la Cons-
trucción (CChC) La Serena, 
en la conurbación existen 
142 proyectos residenciales 
que representan poco más de 
14.400 unidades. De ese to-
tal, alrededor de 5.500 están 
disponibles para la venta.  

Si se quisiesen establecer los 
sectores con mayor potencial, 
claramente la zona oriente de 
La Serena y Coquimbo son 
las que cuentan con mayor 
superficie para el desarrollo 
inmobiliario. “Durante los 
últimos años ha habido una 
consolidación de los sectores 
orientes de ambas comunas, 
lo que ha llevado a desarrollar 
una serie de paños”, precisó el 
presidente de CChC La Sere-
na, Sergio Quilodrán.  
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trucción (CChC) La Serena, 
Sergio Quilodrán, la Región 
de Coquimbo es muy atrac-
tiva para invertir en materia 
inmobiliaria, toda vez que 
cuenta con atributos como 
calidad de vida, clima privi-
legiado, buena conectividad 
vial, espacios públicos y zo-
nas de expansión residencial. 
“Asimismo, el disponer de un 
área metropolitana permite 
acercar servicios básicos, de 
transporte y laborales a quie-
nes las habitan”, aseveró.

Agregó que “en esta conur-
bación existe una amplia 
oferta a nivel de superficie y 
en altura, lo que diversifica 
las opciones de adquirir una 
propiedad y genera nuevos 
polos urbanos. Como alicien-
te natural, al ser zonas coste-
ras, representan un atractivo 
esencial para quienes invier-
ten hoy en primera y segunda 
vivienda”.

Según el Catastro Inmobilia-
rio 2017 que elabora la Uni-
dad de Estudios esa Cámara 
Regional el 60% de las resi-
dencias se ubican en el sector 
oriente de La Serena. Con es-
to, se consolidan barrios co-
mo San Joaquín, El Milagro, 
Barrio Universitario y Cerro 
Grande, donde los precios de 
las viviendas fluctúan entre 
las 2.500 y 10 mil UF. La plus-
valía allí puede crecer en una 
década en torno al 20%. 

Así también han tomado rele-
vancia áreas como La Florida 
y Ceres, la que por su cercanía 
con la carretera que une La 
Serena con el valle de Elqui, 
ha logrado cautivar y donde 
las viviendas parten en pre-
cios de 2.000 UF y terminan 
en las 5.000 UF. El excedente 
de precio llega al 10% en una 
década. 

En tanto en Coquimbo llama 
la atención el potencial de 
San Ramón y Rinconada del 
Sauce, donde se han ido ins-
talando conjuntos habitacio-
nales de clase media, las que 
tienen buena conexión con 

la zona centro de la comuna 
puerto y servicios básicos a 
la mano. Los precios varían 
entre las 2.000 y 6.000 UF, 
mientras que la ganancia en 
diez años puede alcanzar el 
8%. 

SEGUNDA VIVIENDA
Si bien hoy es difícil determi-
nar qué porcentaje del total 
de las ventas corresponde 
a segunda vivienda, histó-
ricamente se asemeja al 20 
ó 25 por ciento, de allí que 
está la necesidad de seguir 
sumando nuevas zonas de 
generación residencial para 
dar abasto a la demanda.

“Hemos diversificado nues-
tra oferta generando nuevos 
barrios como El Milagro y en 
los faldeos de Cerro Gran-
de en la zona oriente de La 
Serena y aumentado la ex-
pansión hacia el norte de 
esta comuna, más allá de La 
Serena Golf con proyectos 
muy atractivos como Laguna 
de Mar, que es el símil de San 
Alfonso del Mar en Algarro-
bo (Región de Valparaíso)”, 
precisó Sergio Quilodrán de 
CChC La Serena.

Lo mismo para la parte sur 
de Coquimbo donde com-
plejos habitacionales como 
Las Tacas y Puerto Velero 
siguen generando interés y 
adquiriendo alta plusvalía. 
Asimismo, nos hemos pues-
to como meta darle atributos 
únicos de venta a nuestros 
productos y servicios inmo-
biliarios, internalizando en 
nuestros socios conceptos 
como la construcción sus-
tentable, la que no sólo im-
plica mejorar procesos y ha-
cerlos más respetuosos con 
el medioambiente, sino que 
también reducir los costos 
operacionales y asignarles 
seguridad residencial a los 
nuevos residentes. “En de-
finitiva, que la propiedad 
adquiera valor agregado, di-
ferenciador en el mercado y 
que aumente su plusvalía en 
un menor periodo de tiem-
po”, finalizó Quilodrán.
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ENTREGA INMEDIATA
DESCUENTOS ULTIMAS UNIDADES 

- 1 y 2 Dormitorios.
- 1 y 2 Baños.
- Estar comedor.
- Cocinas Kitchenette 
  y Tradicional.
- Bajos gastos comunes.
- Estacionamientos.

Desde

1.815
UF

Desde

2.852 
UF

- 30 departamentos de alto nivel
- Bajos gastos comunes
- Finas terminaciones
- Artefactos de cocina y baños
  de excelente calidad

INNOVADOR - DIFERENTE - SUPERIOR

Información y Ventas: Avda. Gmo. Ulriksen esq. Avda San Joaquín

www.celqui.cl
Fonos: 51 2213894 - 9 91640400 - 9 73373080; Oficina central 512 55 2040

FRANCISCO DE
AGUIRRE 097

EDIFICIO

ÚLTIMAS UNIDADES
ENTREGA  INMEDIATA


