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Por octavo año consecutivo, 
la Cámara Chilena de la Cons-
trucción (CChC) en conjunto 
con el Instituto de Estudios 
Urbanos y Territoriales de la 
Pontificia Universidad Católi-
ca de Chile dieron a conocer 
el Índice de Calidad de Vida 
de Ciudades Chilenas (ICVU) 
que mide 93 comunas del país 
con más de 50 mil habitan-
tes, donde en esta región son 
consideradas La Serena, Co-
quimbo y Ovalle. Con ello se 
elabora un diagnóstico mul-
tidimensional para enfatizar 
decisiones público - privadas 
que generan un impacto di-
recto sobre la población.

Esta vez, el estudio no trajo 
tan buenas noticias para las 
tres comunas medidas, ya que 
todas tuvieron un retroceso 
con respecto a las posiciones 
obtenidas el año pasado. En el 
caso de La Serena, retrocedió 
14 puestos para pasar del 20 
al 34, mientras que Coquimbo 
bajó ocho lugares para que-
darse en el 49, luego que ha-
ce doce meses se ubicara en 
el 41. Eso sí, uno de los casos 
más dramáticos sucedió con 

Ovalle, que pasó del puesto 
44 al 82, quedando en el rango 
inferior del listado. 

“Coquimbo y Ovalle obtuvie-
ron los puestos más bajos des-
de que se tiene registro, lo que 
nos preocupa, ya que implica 
que miles de familias no están 
logrando condiciones de bien-
estar. Si bien La Serena tiene 
un antecedente peor (35º en 
2014), vemos con inquietud 
la curva de descenso en la que 
ha entrado en los últimos ejer-
cicios”, aseveró el presidente 
de CChC La Serena, Sergio 
Quilodrán. 

En cuanto a la conurbación 
La Serena - Coquimbo, que 
es medida en el ranking de 
ciudades metropolitanas, 
tampoco se sacaron cuentas 
alegres, pues se posicionó en 
el séptimo lugar, bajando tres 
puestos en relación con el año 
pasado y logrando el desem-
peño más mediocre desde el 
inicio de la medición.  

LAS RAZONES
Como todos los años desde 
el año 2011, el ICVU se cons-

truyó a través de un proce-
samiento estadístico deno-
minado Análisis de Compo-
nentes Principales (ACP) que 
se aplicó sobre una base de 
datos de 36 variables esta-
dísticas seleccionadas bajo 
criterio experto provistas por 
fuentes estadísticas oficiales.

El procesamiento derivó en 
una selección de 19 variables 
para el cálculo y el resultado 
que se obtiene es un índice 
sintético denominado ICVU 
y también un indicador por 
cada una de las 6 dimensio-
nes: Condiciones Laborales, 
Ambiente de Negocios, Con-
diciones Socioculturales, 
Conectividad y Movilidad, 
Salud y Medio Ambiente, y 
Vivienda y Entorno. 

Y si se deben buscar las cau-
sas, hay dos que son comu-
nes para las tres ciudades: 
Condiciones Laborales y 
Ambiente de Negocios. “La-
mentablemente hemos sido 
testigos de una profunda 
caída en dos dimensiones 
que son claves para el cre-
cimiento y el desarrollo de 
las personas, por ello es que 
hacemos un llamado a las 
nuevas autoridades a dispo-
ner de esfuerzos para rever-
tir ese panorama. Nosotros 
como gremio estamos llanos 
a colaborar en lo que se re-
quiera”, manifestó el líder re-
gional de la CChC La Serena, 
Sergio Quilodrán. 

La dimensión Condiciones 
Laborales tiene relación con 
variables que miden las faci-
lidades de acceso al mercado 
laboral, ingresos, capacitacio-
nes, desarrollo profesional y 
protección social. Para CChC 
La Serena es inconcebible no 
generar políticas que mejoren 
el desempeño de las perso-
nas. “Vamos a insistir ante el 
nuevo Gobierno la relevancia 
de contar con profesionales 
empoderados, técnicamente 
competentes y con altos es-
tándares de productividad”, 
apuntó Quilodrán.

En cuanto a la dimensión Am-
biente de Negocios, represen-
ta los medios para la genera-
ción de inversiones privadas 
y/o emprendimientos por 
cuenta propia. “Ciertamente 
hemos visto cómo hoy cues-
ta mucho inyectar recursos, 
especialmente si quien los im-
pulsa es un particular. Existen 
trabas administrativas, judi-
ciales y sociales que ralentizan 
la recuperación económica y 
generan brechas como las 
que observamos hoy a través 
del ICVU”, expresó el dirigen-
te gremial. Quilodrán agregó 
que “el desarrollo económico 
sostenible no sólo implica ob-
tener utilidades y crecimien-
to, sino que también calidad 
de vida a través de mayores 
ingresos para las familias y 
mejores ofertas de trabajo”.   

Ante este escenario, el di-
rectivo llamó a trabajar en 
tres áreas: Planificación, Go-
bernanza e Infraestructura. 
“Creemos esencial contar con 
instrumentos reguladores ac-
tualizados y con una visión de 
al menos 30 años. La Serena y 
Coquimbo se están quedado 
atrás en competitividad por 
no contar con reglas claras 
para invertir. No puede ser 
que los últimos planes regula-
dores daten de 2004 y 1984, 
respectivamente. Para ello 
llamamos a las autoridades a 
trabajar en conjunto con la so-
ciedad civil y los gremios para 
reducir la brecha existente en 
infraestructura urbana”, finali-
zó Quilodrán. 

LA SeReNA y COquIMBO 
ApueStAN  pOR CONSOLIdAR 
Su CALIdAd de vIdA

Pese a que indicadores disminuyeron este 
año en ambas comunas, representa una 
oportunidad para promover la alianza 
público - privada.

LA 
COBERTuRA 

DEL ICVu

• 93 comunas 
/ 346 Total 

país

• Comunas 
con alrededor 

o más de 
50.000 

habitantes

• 10 Ciudades 
Metropolitanas

• 25 Ciudades 
intermedias

• Todas las 
capitales 

regionales

• 78,6% 
población 

chilena
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ENTREGA INMEDIATA
DESCUENTOS ULTIMAS UNIDADES 

- 1 y 2 Dormitorios.
- 1 y 2 Baños.
- Estar comedor.
- Cocinas Kitchenette 
  y Tradicional.
- Bajos gastos comunes.
- Estacionamientos.

Desde

1.815
UF

Desde

2.852 
UF

- 30 departamentos de alto nivel
- Bajos gastos comunes
- Finas terminaciones
- Artefactos de cocina y baños
  de excelente calidad

INNOVADOR - DIFERENTE - SUPERIOR

Información y Ventas: Avda. Gmo. Ulriksen esq. Avda San Joaquín

www.celqui.cl
Fonos: 51 2213894 - 9 91640400 - 9 73373080; Oficina central 512 55 2040

FRANCISCO DE
AGUIRRE 097

EDIFICIO

ÚLTIMAS UNIDADES
ENTREGA  INMEDIATA
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A principios de los noventa, 
el Faro Monumental de La 
Serena era el único ícono 
de un borde costero donde 
destacaban extensas zonas 
de playa y tranquilas aguas 
que invitaban a miles de 
visitantes a disfrutar de 
los encantos de uno de los 
lugares más atractivos del 
norte de Chile. Fue así como 
años más tarde se produjo 
un cambio radical: se pro-
movió la construcción en 
primera línea con la inten-
ción de potenciar un sector 
privilegiado. Esto, lejos de 
mermar el lugar, promovió 
un nuevo impulso inmobi-
liario y turístico. 

El paso de los años da cuen-
ta de una primera línea 
consolidada y única que ha 
logrado poner en valor un 
desarrollo urbano exitoso y 
que atrae a cientos de mi-
les de visitantes cada año. 
Pero ¿por dónde pasa ese 
logro? Por un adecuado po-

blamiento ejecutado hasta 
principios del año 2000 y 
donde se respetaron alturas 
mínimas que no hicieron 
perder el valor turístico de 
la Avenida del Mar. 

Incluso, el actual Plan Re-
gulador Comunal permitió 
desarrollar una serie de ser-
vicios que complementaron 
la instalación de edificios 
de hasta cinco pisos, gene-
rando una cadena de valor 
que valorizó el sector. Así, 
servicios de alojamiento, 
alimentación, recreación, 
deporte, esparcimiento y 
entretención, permitieron 
que en diez años se copara 
la primera línea. 

Para el alcalde de La Serena, 
Roberto Jacob, esta situa-
ción ha permitido potenciar 
el borde costero. “Hoy la 
primera línea de La Serena 
tiene vida, tiene servicios 
todo el año y se ha converti-
do en un referente atractivo 

de visitar por ciudadanos de 
otras partes de Chile y el ex-
tranjero”, manifestó el jefe 
comunal. 

Tal como lo dice su nom-
bre, la Avenida del Mar de 
La Serena tiene especial 
relación con las aguas del 
Océano Pacífico, toda vez 
que en sus seis kilómetros 
de extensión dispone de 12 
playas, donde destacan El 
Faro, La Marina, Blanca, Los 
Fuertes, El Pescador, La Bar-
ca, Mansa, Cuatro Esquinas, 
Hipocampo, Las Gaviotas, 
Canto del Agua y El Corsa-
rio. “Es un privilegio ver el 
mar todos los días y disfru-
tar de la arena de playa”, re-
conoce Ricardo Mardones, 
quien arrienda en el sector 
de Cuatro Esquinas. 

EXPANSIONES
Si bien la Avenida del Mar ha 
logrado alta preponderancia 
durante los últimos años de-
bido a su vocación residen-

AveNIdA deL MAR: 
tRANquILIdAd y CALIdAd 
de vIdA fReNte AL MAR

Primera y segunda 
línea costera se 
han erigido como 
foco de interés 
inmobiliario, 
gracias al 
desarrollo de 
interesantes 
proyectos.    



515 DE SEPTIEMBRE DE 2018 ESPECIAL INMOBILIARIO

cial, turística y deportiva, la 
primera línea ya no contem-
pla más espacios para crecer. 
De allí que las autoridades 
y privados avizoraron hace 
unos años nuevas fases de 
crecimiento. Una de ellas 
fue la Avenida Pacífico, ar-
teria paralela a la Avenida 
del Mar y que ha concitado 
el interés por invertir. 

El crecimiento de la segun-
da línea ha sido acelerado, 
aunque no del todo ordena-
do, lo que se evidencia en 
los equipamientos dispues-
tos por las inmobiliarias y 
que no cuentan con un 
patrón definido. Esas falen-
cias de conectividad se han 
convertido en un dolor de 
cabeza para las autoridades 
y los privados, por eso se ha 
evaluado la puesta en valor 
de la Avenida Pacífico. 

Para el presidente de CChC 
La Serena, Sergio Quilo-
drán, la idea es incorporar 
una estrategia definida que 
vaya en concordancia con 
el proceso de actualización 
del Plan Regulador Comu-
nal. “Nos interesa contener 
la llegada de 10 mil perso-

nas al año que de aquí a la 
próxima década serán parte 
de la conurbación La Sere-
na – Coquimbo, por ello de-
bemos tener alternativas de 
desarrollo urbano, inmobi-
liario y servicios. La Avenida 
Pacífico es clave por lo que 
ya estamos analizando op-
ciones para impulsarla junto 
al Ministerio de Vivienda y 
Urbanismo”, explicó Quilo-
drán.

Pero la visión gremial no 
sólo apunta a optimizar la 
conectividad, sino a com-
plementar sectores aleda-
ños. Uno de ellos es el deno-
minado Puerta del Mar, que 
tiene una masa crítica de 40 
mil personas y donde en las 
últimas dos décadas se han 
levantado 10 mil viviendas. 
“La ciudad necesita alterna-
tivas para avanzar, especial-
mente a esta zona que en 
su tiempo estuvo aislada y 
hoy forma parte esencial de 
la comuna. Debemos urba-
nizar polos que permitan 
adelantar proyectos y pro-
cesos para generar valor en 
paños que hoy se encuen-
tran desocupados”, finalizó 
Quilodrán.
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A fines de junio, la Comisión 
de Evaluación Ambiental 
de la Región de Coquimbo 
aprobó uno de los proyec-
tos inmobiliarios más im-
portantes de la década: “De-
sarrollo Inmobiliario de La 
Florida”, iniciativa impul-
sada por Habita Construc-
ciones y que tiene como 
fin levantar más de 1.100 
viviendas en una superficie 
de casi 30 hectáreas en un 
horizonte de 15 años. 

Si bien los números a sim-
ple vista sorprenden -ya sea 
por el desembolso de US$10 
millones y los más de 300 
empleos que implicará el 
proyecto- esto no debiera 
llamar tanto la atención, 
pues hace unos años que el 
sector de La Florida se ha 
convertido en una de las 
zonas urbanas más consul-
tadas por las empresas que 
buscan paños donde ejecu-
tar sus desarrollos inmobi-
liarios, asumiendo costos, 
oportunidades y regulacio-
nes vigentes.

De hecho, el Plan Regulador 
Intercomunal de Elqui (PRI) 
-que se encuentra en evalua-
ción en Contraloría- cifra en 

alrededor de 9 mil las hectá-
reas para uso residencial, las 
que se encuentran ubicadas, 
justamente, en La Florida y 
Ceres. “Es un sector que lla-
ma mucho la atención, pues 
ha mejorado bastante su co-
nectividad, sus servicios y 
se han consolidado barrios”, 
manifestó Juan Pablo Tris-
tain, presidente del Comité 
Inmobiliario y Vivienda de 
CChC La Serena. 

Hace tres décadas se inició 
el poblamiento en los sec-
tores orientes de La Serena, 
primero fue la Constructora 
Elqui con el Barrio Universi-
tario y posteriormente Eco-
mac con La Florida. Hoy en 
día, de acuerdo con el Catas-
tro Inmobiliario 2017, exis-
ten 910 viviendas en dicho 
sector, convirtiéndose en el 
tercero con más unidades 
después de Puertas del Mar 
y Las Compañías con 1700 
y 1.300 viviendas respecti-
vamente.

VIDA EN FAMILIA
Alejandra Vargas llegó a vi-
vir hace diez años a La Flori-
da. Con su marido y sus dos 
hijas estuvo evaluando un 
par de meses qué lugar era 

el más apropiado para llevar 
a cabo una vida en familia. 
“Al principio nos costó, ya 
que no conocíamos la zona, 
pero en una ida al valle de 
Elqui vimos un sector muy 
bonito cercano al aeropuer-
to. Mis hijas se enamoraron 
de los colores verdes y de la 
limpieza de las calles”, re-
cordó Alejandra.

Una semana más tarde vol-
vieron a pasar y decidieron 
bajarse del auto y recorrer 
plazas y barrios. Fue así co-
mo llegaron a un loteo en 
construcción de Ecomac 
que comprendía una vivien-
da de más de 50 metros cua-
drados, dos pisos, dos baños 
y tres dormitorios. “Era una 
casa ideal para nosotros. Los 
cuatro nos enamoramos de 
ella, así que decidimos pos-
tular al subsidio”, rememo-
ró esta profesional del área 
contable. 

De aquella importante deci-
sión ha pasado una década 
y la familia de Alejandra no 
se arrepiente. Sus hijas van 
a un colegio que les que-
da a cinco cuadras, tienen 
supermercados cercanos, 
buen equipamiento urbano, 
plazas con juegos y locomo-
ción colectiva a la puerta. 
“No nos equivocamos al 
elegir este sector, vivimos 
de manera tranquila y es-
tamos felices. No tenemos 
intención de irnos”, precisó 
Alejandra. 

DESARROLLO 
ECONÓMICO
La Florida cuenta hoy con 
un atributo: tiene en su te-
rritorio el aeropuerto que 
une La Serena con distin-

LA fLORIdA: 
eNtRe LA CIudAd y 
eL vALLe de eLquI

Sector ha logrado 
alta demanda 
por considerar 

extensas áreas 
de uso residencial 

y buena 
conectividad.       
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tas ciudades de Chile y en 
un par de meses inaugurará 
conexiones con Argentina. 
Incluso, el próximo año se 
relicitará su operación hasta 
el 2030, lo que implica nue-
vas oportunidades de creci-
miento para el sector.

Esto no sólo vinculado a la 
terminal aérea que sumará 
más metros cuadrados de su-
perficie construida, una pista 
más larga y más estaciona-
mientos, sino que también 
por las prestaciones comple-
mentarias. “Acá se pueden 
apalancar inversiones como 
centros comerciales y nue-
vas vialidades que mejoren 
el servicio aeroportuario y 
provoquen una mejora en 
el barrio”, explicó el gerente 
de Estudios de CChC, Javier 
Hurtado. 

De hecho, su localización cla-
ve entre la ciudad y el valle 
de Elqui implicará una opti-
mización de los servicios de 
vialidad, pues se contempla 
la construcción de una doble 
vía que una La Serena con Vi-
cuña a través de la Ruta 41 Ch, 
permitiendo nuevas vías de 
acceso para este sector. 
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Con una economía que mues-
tra los primeros signos de reac-
tivación, no es difícil pensar 
que una de las industrias que 
se verá favorecida, será la in-
mobiliaria. La razón es simple: 
con mayor dinamismo en sec-
tores productivos clave como 
la minería, la empleabilidad 
tenderá a aumentar y se es-
tabilizará el consumo, el que 
estuvo decaído en los últimos 
cuatro años. Al generarse nue-
vas alternativas de trabajo, se 
incrementan los ingresos y la 
mayoría de las familias pien-
sa en invertir pensando en el 
futuro.

Aquí las opciones de un bien 
raíz saltan a la vista, pues es 
de los pocos bienes que no 
pierden valor, muy por el con-
trario, aumentan con el correr 
de los años por la urbanización 
y expansión de ciudades con 
tremendo potencial como La 
Serena y Coquimbo.

Lo cierto es que no son pocas 
las familias del norte, centro 
y sur del país que miran la co-
nurbación como una fuente 
de ingreso extra, especialmen-
te por los casi dos millones de 
turistas que al año recibe la re-
gión y que pueden convertirse 
en potenciales clientes. Espe-

cialmente si se cuenta con una 
propiedad bien ubicada.

Para el presidente de la Cá-
mara Chilena de la Construc-
ción (CChC) La Serena, Sergio 
Quilodrán, la zona oriente es 
muy atractiva para invertir 
en materia inmobiliaria, toda 
vez que cuenta con atributos 
como calidad de vida, clima 
privilegiado, buena conectivi-
dad vial, espacios públicos y 
zonas de expansión residen-
cial. “Asimismo, el disponer de 
una gran cantidad de familias 
en sectores como San Joaquín, 
permite acercar servicios bási-
cos, de transporte y laborales a 
quienes las habitan”, aseveró.

Según el Catastro Inmobiliario 
2017 que elabora la Unidad de 
Estudios de CChC La Serena, 
el 60% de las residencias se 
ubican en el sector oriente de 
La Serena. Con esto, se consoli-
dan barrios como San Joaquín, 
El Milagro, Barrio Universitario 
y Cerro Grande, donde los pre-
cios de las viviendas fluctúan 
entre las 2.500 y 10 mil UF. La 
plusvalía allí puede crecer en 
una década en torno al 20%. 
“Acá no sólo vemos un despe-
gue residencial, sino que viene 
acompañado una serie de ser-
vicios como colegios, super-
mercados y conectividad que 
hacen muy atractiva su venta”, 
añadió Quilodrán. 

Prueba de ello es que la cadena 
Jumbo abrió el año pasado un 
local de 2.700 metros cuadra-
dos en San Joaquín, que incor-
pora avances tecnológicos pa-
ra una sensación única y satis-
factoria para quienes deseen 
comprar. Entre los adelantos 
más interesantes están las diez 
cajas de autoservicio, lo que 
agiliza el proceso de pago y 
hace más grata la experiencia 
de los clientes. “Estamos en 
un sector muy bonito, tranqui-
lo y de buenos accesos, por lo 
que cada tienda se pensó para 
ajustarse a los requerimientos 
de las familias. Por ello es por 
lo que tenemos locales de la-
vandería, tabaquería, comida, 
farmacias y otras. Esto nos en-
trega cercanía con el cliente”, 
precisó Cristóbal Carreño, ge-
rente de Jumbo Ulriksen.

STRIPCENTERS
Una de las unidades de ne-
gocio que más presencia han 
ganado en sectores donde 
normalmente se levantaban 
viviendas, han sido los strip-
centers o pequeños centros 
comerciales que cuentan con 
tiendas ancla que cubren ser-
vicios básicos.

Hace algunos años el sector 

oriente de La Serena se con-
virtió en el principal foco de in-
terés por parte de los inversio-
nistas, quienes asumieron que 
sería la zona con mayor poten-
cial residencial. Y no se equivo-
caron, pues más del 60% de 
los proyectos habitacionales 
se ubica allí, representando 
por sobre 5.500 hogares.

Primero fue San Joaquín, des-
pués Cisternas y ahora el Barrio 
Universitario al que han llega-
do este tipo de soluciones co-
merciales, las que parecen hoy 
más cotidianas asumiendo la 
expansión territorial de la co-
muna. “Es muy probable que 
otros sectores tengan stripcen-
ters, ya que son alternativas 
económicas para aumentar la 
operatividad de barrios que se 
van consolidando en conecti-
vidad y habitabilidad”, precisó 
Sergio Quilodrán, presidente 
de CChC La Serena. 

SAN JOAquíN: 
pLuSvALíA 
AL ORIeNte 
de LA 
SeReNA
Si bien es uno de los 
barrios más jóvenes de 
la comuna, es uno donde 
más rápido ganan valor las 
propiedades. 

400 
mil pesos es el valor 

mínimo para arrendar 
una oficina comercial 

de 30 m2.

10 
tiendas anclas tienen, 

en promedio, los 
stripcenters que se 
han instalado en la 
zona oriente de La 

Serena.

22 
stripcenters existen 
en la conurbación la 
Serena - Coquimbo.

5 
son los sectores claves 

de la conurbación 
donde se ubican los 
centros comerciales: 

Huanhualí, 
Balmaceda y 
Ulriksen en La 

Serena; mientras 
que en Coquimbo 
son Peñuelas y La 

Cantera.  
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Patricia Acevedo vivió to-
da su vida en el centro de 
La Serena. Sus padres ad-
quirieron una vivienda en 
el sector de calle Las Casas 
hace muchos años, por lo 
que siempre estuvo ligada 
al casco histórico de la co-
muna. De hecho, estudió 
en el Liceo La Providencia 
y hoy trabaja en un estudio 
jurídico de calle Eduardo de 
la Barra. 

Por ello es que, cuando qui-
so irse a vivir con su hija, no 
tenía dudas que debía ser 
cerca de donde había dado 
sus primeros pasos como 
niña y no muy lejos de sus 
padres. Por esta razón es que 
se propuso a buscar opcio-
nes. Eso sí, la búsqueda no 
fue fácil, ya que la mayoría 
de las ofertas que encontró 
fue de antiguas casonas que 
eran muy grandes para su 
núcleo familiar o bien de-
partamentos interiores que 
resultaban poco atractivos. 

Pero no todo estaba perdido, 
ya que leyendo un anuncio 
en el periódico local se dio 
cuenta de un nuevo proyecto 
de condominios en el puente 
El Libertador. A simple vista 
eran lindos departamentos 
que cumplían todas sus ex-
pectativas. “Se notaban de 
buenas terminaciones, cons-
trucción sólida y una urbani-
zación interesante”, recuerda 
esta secretaria ejecutiva. Así 
inició los trámites para adqui-
rirlo.  

Desde aquella decisión han 
pasado diez años y hoy en día 
no se arrepiente. “Estoy cerca 
de mi mamá, de la universi-
dad de mi hija y de mi trabajo. 
Qué más puedo pedir”, reco-
noce. 

Así como Patricia son miles 
las familias que han visto en 
el sector de la Compañía Baja 
una opción seria de vivien-
da, pues cuenta con atribu-
tos diferenciadores como la 

cercanía con el centro, loco-
moción colectiva frecuente, 
supermercados, bencineras 
y diversos servicios básicos. 
“Hoy hemos visto cómo ese 
sector ha logrado gran pre-
ponderancia, lo que nos insta 
a seguir desarrollando planes 
para mantenerlo con vida y 
que muchas más familias lo 
sigan eligiendo como su resi-
dencia definitiva”, precisa el 
alcalde de La Serena, Roberto 
Jacob.  

Hoy, la mayoría de la oferta 
inmobiliaria del sector cir-
cunscrito al perímetro del 
puente El Libertador y Ave-
nida Islón es en altura. Eso 
da cuenta de la estrategia de 
densificación que han toma-
do los desarrolladores inmo-
biliarios, quienes apuestan 
por seguir creciendo y gene-
rando oportunidades para 
adquirir una propiedad. Esto 
se orienta hacia familias jó-
venes y de profesionales que 
buscan su primer hogar, ya 

que los costos van entre las 
1.600 hasta las 2.000 UF. 

En la actualidad, según el 
Catastro Inmobiliario de que 
realiza la Unidad de Estudios 
de la Cámara Chilena de la 
Construcción (CChC) La Se-
rena, este sector es el segun-
do con mayor dinamismo de 
viviendas después de Puertas 
del Mar. “Hemos visto una di-
versificación de productos in-
mobiliarios en el sector, pues 
si bien hay preponderancia 
de departamentos, existen 
modelos de casas y duplos 
que suponen sumar atracti-
vos para satisfacer los reque-
rimientos de las familias”, ex-
presa el presidente de CChC 
La Serena, Sergio Quilodrán.  

CONDOMINIOS
Dentro de las características 
que marcan al sector es que 
la mayoría de las viviendas 
se emplazan en base a con-
dominios. Esto supone una 
serie de externalidades posi-
tivas en materia de seguridad 
y limpieza. De hecho, el ítem 
de seguridad es uno de los 
más requeridos porque vivir 
en un espacio controlado per-
mite incorporar dispositivos 
que ayudan a resguardar la in-
tegridad de las familias, como 
por ejemplo aplicar sistemas 
de citófono, alarmas y cercos 
eléctricos. 

Otra de las ventajas tiene que 
ver con la vida en comuni-
dad. Al contar con un regla-
mento interno, se norman las 
relaciones y se establecen pa-
rámetros de convivencia. Así 
también, vivir en condomi-
nio permite disfrutar de áreas 
recreativas para que grandes 
y chicos tengan zonas de 
esparcimiento. Finalmente 
la limpieza del lugar resulta 
esencial y eso se garantiza a 
través del mantenimiento 
que debe hacer la adminis-
tración. 

COMpAÑIA BAJA:
vIdA eN COMuNIdAd A pASOS 
deL CeNtRO de LA SeReNA
Condominios han sido el principal 
atractivo del sector de La 
Compañía Baja para posicionarse 
como una alternativa inmobiliaria.  

SECTOR CON POTENCIAL 
Uno de los sectores de la capital regional 
que mayor desarrollo ha tenido son 
La Compañías, ubicadas al norte de 
La Serena. Justamente allí es que las 
empresas han encontrado un nicho con 
viviendas de superficie y en altura. “Las 
Compañías son un sector de la comuna 
que tiene un tremendo potencial, por 
lo que no es raro que las inmobiliarias 
hayan puesto sus objetivos allí. Creemos 
importante el crecimiento residencial para 
darle alternativa a las familias”, aseveró el 
alcalde de La Serena, Roberto Jacob. 

Y no es una casualidad la oportunidad 
que han visto las inmobiliarias allí, toda 
vez que de acuerdo con el Censo 2017, 
esa zona tiene más de 100 mil habitantes, 
representando el 40% de la población 
comunal. 
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SINdeMpARt:
BIeNeStAR pARA LA 
CLASe MedIA

Sindempart fue definida hace 
una década por el urbanista 
Iván Poduje como uno de los 
grandes centros urbanos de la 
conurbación La Serena – Co-
quimbo, lo que le valió refren-
dar un crecimiento notable 
y estratégico para la comuna 
puerto. De hecho, es junto a 
Tierras Blancas una de las zo-
nas que más habitantes suma 
a la ciudad y su incidencia cre-
ce con los años.

Sus amplios faldeos y terrazas 
lo han erigido como un sector 
de amplio potencial residen-
cial, dando vida a nuevas áreas 
urbanas como Punta Mira y 
Rinconada de El Sauce. A esto 
se le debe sumar la inversión 
recibida en infraestructura, 
aspecto que el propio alcalde 
Marcelo Pereira celebró du-
rante el aniversario 151° de la 
comuna. “Hemos avanzado 
mucho en darle calidad de 
vida a nuestras familias”. Un 

ejemplo de ello se ha dado en 
Sindempart donde ya cuen-
tan con un polideportivo y un 
skatepark.  

Pero la fisonomía del sector 
-que se emplaza en la anti-
gua Hacienda Miraflores- ha 
cambiado en los últimos años, 
toda vez que el desarrollo in-
mobiliario le ha dado nuevos 
bríos, ya sea en construcción 
en altura o en superficie. Es-
to ha provocado una fuerte 
densificación que, lo que ha 
acercado a servicios de retail, 
médicos, gastronómicos y de 
transporte público.

Una de las empresas que se ha 
posicionado como un actor 
relevante en Sindempart ha 
sido PY, que ha mentenido la 
lógica de pensar en el cliente 
y proporcionarle espacios de 
confort y a un alto estándar, 
a través de la generación de 
polos de desarrollo urbano 
que se han derivado en barrios 
consolidados que alcanzan rá-
pida plusvalía. 

Los proyectos que propuso 
PY para la zona fueron cuatro 
fases para Los Clarines que 
suman más de 600 unidades. 
“Dentro de nuestro sello se 
encuentran excelentes termi-
naciones, cierres materializa-
dos y con acceso a servicios 
básicos, transporte, seguridad 
y salud. Esto para asegurar la 
calidad de vida de sus nuevos 
residentes”, expresó el geren-
te regional de Inmobiliaria PY, 
Carlos Valdebenito. 

Esto va en línea con lo que 
plantearon los habitantes de 
Sindempart cuando se cons-
truyó el Plan de Desarrollo 
Comunal (Pladeco) y don-
de se buscaba promover la 
construcción de espacios de 
participación para niños, ado-
lescentes, adultos y adultos 
mayores. 

IDENTIDAD
Durante este verano y después 
de 15 años, Sindempart volvió 
a cantar. Esto, ya que la Plaza 

de Las Flores de Sindempart 
se vistió a tono con un festival 
que reunió a importantes ex-
ponentes vocales quienes de-
leitaron a más de 500 sinde-
mpareños. Esto, luego que la 
Junta de Vecinos de Villa Las 
Flores Primera Etapa lograra 
apalancar recursos desde el 
Fondo Cultura Verano Mixto 
2018 que impulsa el Gobierno 
Regional de Coquimbo.  

La actividad contó con una 
competencia donde seis re-
presentantes buscaron ser los 
mejores intérpretes de can-
ciones propias y de terceros. 
“Quedamos muy contentos 
con el festival, ya que recupe-
ramos un espacio para la fami-
lia del sector, donde se premió 
el talento de nuestros vecinos 
y se entregó una opción de di-
versión para toda la comuni-
dad”, explicó el dirigente.  

Entre los artistas invitados fi-
guró Fabián Elías, el doble de 
Chayanne y Ana María Mén-
dez, quienes se sumaron a los 
representantes de las calles 
Los Tulipanes, Los Alelíes, 
Las Lilas, Las Azucenas, Los 
Claveles y Las Margaritas.  

Tradicional sector coquimbano ha consolidado 
una oferta inmobiliaria potente de la mano 
del desarrollo público - privado.    
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La conurbación La Serena – Co-
quimbo se ha transformado en 
un interesante polo inmobiliario 
gracias al interés de miles de fa-
milias por instalarse a vivir defini-
tivamente en la zona. Hace más 
de una década que la población 
ha aumentado sostenidamente, 
asumiendo las condiciones natu-
rales y las ventajas competitivas 

que presenta este territorio.

En la próxima década, la conur-
bación se convertirá en la primera 
área metropolitana del norte de 
Chile, lo que implica que supe-
rará los 500 mil habitantes. Por 
dicha razón es que, en el último 
tiempo, las inmobiliarias han 
desarrollado planes estratégicos 
para ampliar y mejorar la oferta 
residencial, de manera de con-
vertir a La Serena y Coquimbo en 
ciudades dormitorios y con una 
alta calidad de servicios. 

Y aquí uno de los sectores que 
sobresale es Peñuelas, el que geo-
gráficamente está ubicado en un 
sitio estratégico: entre ambas 
comunas e izándose como un 
referente de los planes comuna-
les que han dispuesto las autori-
dades de cara a consensuar una 
visión común durante la próxi-
ma década. 

Por ello es que como barrio ha 
afianzado su posición en base a 
una fuerte plusvalía gracias a obras 
viales y al apoyo que significa el 
casino de juegos, centros comer-
ciales y restaurantes. A ello se le 
suman sus atributos naturales co-
mo su cercanía con el mar. 

En esa línea, son varios los proyec-
tos que destacan por sus inme-
jorables ubicaciones, la mayoría 
próximas al casino de juegos, el 
que se ha convertido en un punto 
de encuentro de dispersión, relajo 
y entretención para las familias 
residentes y para quienes visitan 
el lugar. 

A ello se debe sumar una inte-
resante oferta gastronómica, 
especialmente de productos del 
mar que cautivan por su sabor y 
consistencia. Y para recrearse des-
tacan centros comerciales de bajo 
precio, conocidos popularmente 

como outlets, los que acercan a las 
familias productos de reconocidas 
marcas a costos asequibles. 

POTENCIAL EN ALTuRA
A diferencia del borde costero de 
La Serena, en Coquimbo la Aveni-
da Costanera -donde confluye el 
barrio de Peñuelas- aún está con 
espacios para seguir creciendo en 
materia residencial. Actualmente 
la zona poniente de Coquimbo 
ostenta 10 proyectos que repre-
sentan más de 1.700 unidades 
domiciliarias. 

“Seguimos con atención el pobla-
miento de la primera línea de Co-
quimbo, pues hoy en día se con-
vive con una vocación comercial 
y pesquera. En todo caso, como 
gremio apostamos a un desarrollo 
armónico que permita convivir 
de la mejor manera posible”, pun-
tualizó el presidente de CChC La 
Serena, Sergio Quilodrán. 

peÑueLAS:
eL puNtO eStRAtégICO 
de COquIMBO 
Amplias superficies para la 
construcción residencial la 
consolidan como uno de los 
barrios de expansión más 
importantes de la comuna.  

SEGuNDA VIVIENDA
Si bien hoy es difícil determinar qué porcentaje del total de las ventas corresponde 
a segunda vivienda en la zona, históricamente se asemeja al 20 ó 25 por ciento, 
por esto es de suma importancia seguir sumando nuevas superficies de generación 
residencial para dar abasto a la demanda, especialmente referida al interés de 
familias del norte de país. 

Para promover un ordenamiento en la construcción de primera línea, se espera 
que entre en vigor el Plan Regulador Comunal de Coquimbo, el que fue devuelto 
en agosto pasado desde Contraloría con 22 observaciones. En dicha carta se 
establecían alturas de 35 metros (entre 12 y 14 pisos), lo que evidencia la apuesta de 
la administración porteña por la densificación. El secplan de Coquimbo, Claudio Telias, 
anunció que esperan responder a las observaciones antes de fin de año al Ministerio 
de Vivienda y Urbanismo, de manera de remitir el documento final a Contraloría 
durante los primeros meses de 2019. 
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Para nadie es un misterio 
que La Serena es una de 
las ciudades que más ha 
crecido en términos de po-
blamiento en Chile. Si la 
media durante la segunda 
mitad del siglo XX fue de 
20 mil personas cada diez 
años, el salto en los últi-
mos quince años han sido 
significativo, llegando a los 
221 mil habitantes, lo que 
implicó un incremento en 
60 mil nuevos residentes. 

Esto no sólo implica dis-
poner de políticas públicas 
lo suficientemente perti-
nentes para dar cabida a 
esos nuevos vecinos en 
materias de infraestruc-
t u r a  u r b a n a ,  s e r v i c i o s , 
conectividad y vivienda, 
sino que también contar 
con espacios de desarro-
llo asumiendo el  f uturo 
prometedor que posee la 
comuna.

Si nos remitimos al Plan 
Regulador Intercomunal 
(PRI) de Elqui, 9 mil hectá-
reas de uso residencial se 
ubican en el sector oriente 
donde existen paños ca-
paces de dar cabida a una 
expansión creciente y que 
se avizora permanente. Y 
es por ello que los inver-
sionistas han puesto sus 
ojos allí.

Pero esa no es la única op-
ción con la que cuenta la 
ciudad, ya que al norte del 
Faro Monumental se erige 
un territorio que cumple 
con los requisitos de ser el 
nuevo foco de desarrollo 
inmobiliario e industrial: 
Serena Norte.

Este sector, que se puso en 
valor el año 1992, cuenta 
c o n  d ive r s o s  p roye c to s 
residenciales que han de-
cantado en servicios com-

p l e m e nt a r i o s .  Y  e s  q u e 
los números lo avalan, de 
acuerdo con las proyeccio-
nes, hay 1.000 hectáreas 
para expansión urbana y 10 
kilómetros de playa. 

El alcalde de La Serena, 
Roberto Jacob, considera 
ese lugar como clave para 
el crecimiento de la comu-
na. “Nos interesa poner en 

valor el sector de Serena 
Norte, por su proyección y 
porque permite apalancar 
nuevas fuentes producti-
vas”, aseveró el jefe comu-
nal. Esto en relación con 
una iniciativa privada que 
busca implementar un par-
que industrial. 

Uno de los proyectos em-
blemáticos y que dio vida 

al sector norte es que el im-
pulsa Serena Golf. Según 
antecedentes proporciona-
dos por la firma, en el lugar 
se han construido más de 
65 mil metros cuadrados 
de viviendas, donde se han 
invertido cerca de US$70 
millones en los 26 años 
que llevan operando. Po-
see una superficie de 370 
hectáreas donde se han 

SeReNA NORte:
eL NuevO pOLO 
uRBANO de LA CIudAd

Zona tiene potencial de mil 
hectáreas para uso residencial y 10 
kilómetros de playa, por lo que se 
consolida como la principal vía de 
desarrollo de la comuna.  
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INTEGRACIÓN SOCIAL
Si bien la mayoría de las viviendas del 
complejo Serena Golf apuntan a un 
segmento medio – alto, existe una zona 
contigua en la que se han llevado a cabo 
apuestas residenciales para los sectores 
medios. Se trata de Caleta San Pedro, 
donde por varios años se han ido levantado 
soluciones habitacionales, cuyos valores 
actuales parten en las 1.500 UF. 

CALIDAD DE VIDA
Un importante beneficio del sector es 
su cercanía a la playa y un entorno 
natural privilegiado. Según una reciente 
investigación de las universidades de 
Michigan, Canterbury y Otago determinó 
que el agua mejora la salud de las 
personas. Esto, ya que se comprobó, a 
través de investigaciones científicas, que 
la observación del espacio azul se asocia a 
niveles más bajos de estrés, lo que implica 
prevenir enfermedades o cuadros de salud 
mental. Con ello, se sientan las bases pata 
obtener una mejor calidad de vida, se explicó 
en el estudio. 

cubierto las principales ne-
cesidades de sus habitantes.

Se han generado urbaniza-
ciones de primer nivel, lu-
minarias LED, canalización 
subterránea de ser vicios, 
amplias calles y avenidas 
con una excelente conecti-
vidad ente ellas y hacia la 
Ruta 5 Norte. 

Y como una manera de re-
forzar las prestaciones, en 
julio de 2017 se iniciaron 
las obras del centro educa-
tivo Lycée Frédéric Mistral 
al interior de Serena Golf. 
La obra, que lleva a la fecha 
un avance f ísico de 90% 
es desarrollada por Cons-
tructora Rencoret y espera 
contar con 900 alumnos 
al año 2027. Esto con una 
inversión total de US$13,5 
millones.   

1000
hectáreas para 

expansión urbana

10 
kilometros de playa.

70 
millones de dolares 

invertidos.
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dencia de hacia dónde va el 
rumbo constructivo. Sec-
tores como el Milagro, San 
Joaquín y Cerro Grande hoy 
presentan una oferta varia-
da de casas y departamentos 
que parten en las 2.400 UF y 
pueden terminar en casonas 
de sobre 10 mil UF.

Aquí destaca Inmobiliaria 
Serena con su proyecto Por-
tal del Valle, que se ubica 
en Raúl Bitrán y cuenta con 
departamentos de entre 55 
y 74 m2, cuyos precios van 
desde las 2.430 UF hasta las 
3.373 UF. Si prefiere la cons-
trucción en superficie, Ovco 
presenta Barrio Las Torcazas 
en el mismo sector, con mo-
dalidad de casas con 3 dor-
mitorios y 2 ó 3 baños y una 
superficie que va desde los 
71 y 88 m2. Los valores co-
mienzan en las 3.280 UF y 
terminan en 3.970 UF.  

En La Serena Oriente existen 
63 proyectos que sustentan 
más de 5.539 unidades.

En el caso de la comuna puer-
to las zonas más demandadas 
son El Rosario de Peñuelas y 
San Ramón. En Coquimbo 
Oriente existen 46 iniciati-
vas que representan a más de 
4.400 unidades de vivienda. 

Una de las alternativas más 
interesantes para el Rosario 
de Peñuelas, la entrega Inmo-
biliaria Nova con su iniciativa 
El Santuario, donde los va-
lores son entre 6.000 UF y 
9.400 UF para casas que po-
seen 106 m2 y 143 m2. En San 

Ramón, esta misma inmobi-
liaria ostenta Alto Hacienda, 
donde bajo la modalidad de 
condominio oferta departa-
mentos de entre 54 y 71 m2 
con precios entre las 1.860 
UF y 3.000 UF. 

HACIA EL NORTE
Pero no sólo en el sector 
oriente de la conurbación se 
construye. Esto, pues uno 
de los sectores de la capital 
regional que mayor desarro-
llo ha tenido son Las Com-
pañías, ubicadas al norte de 
La Serena. Justamente allí es 
que las empresas han encon-

trado un nicho con viviendas 
de superficie y en altura. 

Y si hablamos de este sector 
norte de La Serena, Inmobi-
liaria Guzmán tiene preemi-
nencia. Una de sus iniciativas 
es Parque Islón, la que tiene 
entrega inmediata y propo-
ne departamentos de entre 
56 y 62 m2 con valores entre 
1.850 UF y 2.190 UF. En caso 
de preferir las casas, la misa 
empresa tiene Ciudad de Los 
Llanos donde por valores en-
tre 1.650 y 1.900 UF puede 
adquirir una vivienda de 53 
m2 de uno o dos pisos. 

Otra de las áreas que ha pre-
sentado un potencial inmobi-
liario interesante son Puertas 
del Mar en La Serena. Su cer-
canía con la zona costera, bue-
na conectividad vial y acceso 
a servicios, lo ha transforma-
do en un espacio de amplio 
desarrollo, ya sea a través de 
casas o departamentos. 

En este sector, Habita Inmo-
biliaria posee Portal Pacífico 
que da cuenta de departa-
mentos con entrega inme-
diata de entre 51 y 60 m2. Sus 
valores van entre las 2.222 UF 
y 3.164 UF. 

éStOS SON LOS SeCtOReS CON 
MAyOR pOteNCIAL INMOBILIARIO
de LA CONuRBACIóN 
LA SeReNA - COquIMBO

San Joaquín, El Milagro y Cerro Grande en la 
capital regional, mientras que El Rosario de 
Peñuelas y San Ramón en la comuna puerto, 
brillan con luces propias.

142 
proyectos existen 

en La Serena y 
Coquimbo, que 

representan más de 
14 mil unidades.

86
iniciativas 

residenciales tiene La 
Serena, lo que implica 

8.276 unidades.

56
proyectos 

residenciales existen 
en Coquimbo, 

representando 6.148 
unidades.

La conurbación La Serena 
– Coquimbo se ha transfor-
mado en un interesante polo 
inmobiliario gracias al interés 
de miles de familias por insta-
larse a vivir definitivamente 
en la zona. Hace más de una 
década que la población ha 
aumentado sostenidamente, 
asumiendo las condiciones 
naturales y las ventajas com-
petitivas que presenta este 
territorio.

En la próxima década, la co-
nurbación se convertirá en la 
primera área metropolitana 
del norte de Chile, lo que im-
plica que superará los 500 mil 
habitantes. Por dicha razón 
es que, en el último tiempo, 
las inmobiliarias han desa-
rrollado planes estratégicos 
para ampliar y mejorar la 
oferta residencial, de manera 
de convertir a La Serena y Co-
quimbo en ciudades dormito-
rios y con una alta calidad de 
servicios. 

Es así como se han estableci-
do sectores con un alto poten-
cial domiciliario. De acuerdo 
con el Catastro Inmobiliario 
2017 que elabora la Unidad de 
Estudios de la Cámara Chile-
na de la Construcción (CChC) 
La Serena, en la conurbación 
existen 142 proyectos resi-
denciales que representan 
14.420 unidades. De ese total, 
alrededor de 5.500 están dis-
ponibles para la venta.  

Si se quisiesen establecer los 
sectores con mayor potencial, 
claramente la zona oriente de 
La Serena y Coquimbo son 
las que cuentan con mayor 
superficie para el desarrollo 
inmobiliario. “Durante los 
últimos años ha habido una 
consolidación de los sectores 
orientes de ambas comunas, 
lo que ha llevado a desarrollar 
una serie de paños”, precisó el 
presidente de CChC La Sere-
na, Sergio Quilodrán.  

Esto permite apreciar la ten-
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Según la Ley General de Ur-
banismo y Construcciones, el 
principal instrumento norma-
tivo del límite urbano de una 
ciudad es el Plan Regulador 
Comunal. De las 346 comunas 
que existen en Chile, un tercio 
no cuenta con ese recurso y la 
data de obsolescencia de quie-
nes la poseen es de, al menos, 
10 años. Entonces, el escenario 
es complejo y una piedra en el 
zapato para el desarrollo. 

Es por ello que dentro de las 

vinculaciones público – priva-
das entre autoridades regiona-
les, comunales y privados se 
ha puesto el tema del ordena-
miento territorial como una ne-
cesidad prioritaria en virtud del 
crecimiento que han exhibido 
ciudades, como es el caso de La 
Serena y Coquimbo.

Si una se remite a los antece-
dentes actuales, el actual marco 
normativo de La Serena data de 
2004, por lo que no ha consi-
derado el auge demográfico ni 

las opciones de desarrollo pro-
ductivo, social e industrial. El 
caso de Coquimbo es aún más 
preocupante, toda vez que para 
conocer la última actualización 
debemos volver al año 1984. 
“Desgraciadamente, la conur-
bación La Serena – Coquimbo 
cuentan con planes regulado-
res obsoletos que han frenado 
el desarrollo, no han logrado en-
tregar certezas de crecimiento y 
han puesto en jaque el futuro”, 
lamentó el presidente de CChC 
La Serena, Sergio Quilodrán.

Si bien ese sentir lo ha mani-
festado abiertamente el gre-
mio constructor, son muchos 
quienes se han sumado a ese 
requerimiento para que ambas 
comunas se vistan con panta-
lones largos, definiendo zonas 
prioritarias, estableciendo den-
sificaciones y orientando el pro-
greso de las ciudades. 

Desde el municipio de La Sere-
na saben lo importante que es 
contar con un marco normati-
vo, por lo han seguido de cerca 
el llamado de licitación pública 
del estudio de riesgo que re-
quiere el Plan Regulador para 
ser aprobado y que es financia-
do con dineros del Gobierno 

Regional. Si bien hoy prefieren 
mantener cautela porque son 
parte involucrada en el proceso, 
abogan por que se cumpla este 
requerimiento. 

Y es que la historia de actualiza-
ción del Plan Regulador Comu-
nal de La Serena no ha sido fácil. 
Hace tres años estaba listo para 
ser aprobado por el Concejo 
Municipal, pero algunos conce-
jales atendieron el llamado de 
un privado quien objetó la zona 
de inundación del estudio para 
Serena Norte, aduciendo que 
contaba con argumentos técni-
cos suficientes con respaldo de 
un organismo calificado como 
el Servicio Hidrográfico y Ocea-
nográfico de la Armada (SHOA) 
para que se reconsideraran los 
antecedentes. Como resultado 
se decidió licitar nuevamente 
el estudio de riesgo, el que o ha 
estado exento de licitaciones 
fallidas e intercambio de ideas 
entre las partes. 

“Esperamos que se llegue a un 
consenso en cuanto a la zona 
de inundación. Acá hay dos 
posturas, por un lado, el mu-
nicipio y el Minvu que cuentan 
con el respaldo técnico de la 
Pontificia Universidad Católica 

de Chile, y Serena Golf que se 
resguarda en la línea de inun-
dación expuesta por el SHOA, 
la que sería mucho más acotada 
que la de la universidad”, acen-
tuó Quilodrán. 

COQuIMBO: A uN PASO
La actualización del Plan Regu-
lador de Coquimbo iba viento 
en popa hasta agosto pasado. 
Contraloría llevaba casi un año 
analizando la propuesta del 
municipio, sin embargo, de-
volvió la carta con 22 observa-
ciones, las que -si bien son de 
forma- retrasaría en un año su 
aprobación. 

La mayoría de las observacio-
nes dieron cuenta de errores en 
nombres calles, emplazamien-
to y superficies, nada grave 
según la Secretaría Comunal 
de Planificación del Municipio 
de Coquimbo, quienes estarían 
en condiciones de subsanarlas 
antes de fin de año, de mane-
ra que la Seremi de Vivienda y 
Urbanismo las constate, derive 
al Gobierno Regional y vuelva 
a Contraloría. “Creemos que a 
mediados de próximos años 
debiéramos tener novedades”, 
expresó el jefe de Secplan, Clau-
dio Telias. 

eN BuSCA de 
uNA defINICIóN 
uRBANA 
Planes Reguladores de La Serena y 
Coquimbo se encuentran en etapa de 
actualización, lo que supondría generar 
condiciones para promover el desarrollo.   

“La conurbación La 
Serena – Coquimbo 
cuentan con planes 
reguladores obsoletos 
que han frenado el 
desarrollo”
Sergio Quilodrán, 
presidente CChC La 
Serena.

“Creemos que a 
mediados de próximos 
años debiéramos tener 
novedades con el Plan 
Regulador Comunal”
Claudio Telias, jefe de 
Secplan Coquimbo. 
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