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Nuevos vehiculos

h

v

CONOZCA LAS TENDENCIAS DE
LA INDUSTRIA AUTOMOTRIZ

PARAESTE 2026

as tendencias principales para
la industria automotriz en 2026
incluyen la consolidacion de los
vehiculos eléctricos, avances en cuanto
a la conduccion auténoma y la incor-
poracion de la inteligencia artificial en
los modelos. Ademas, un auge en la

Se espera una
mayor oferta de
modelos eléctricos
asequibles,

asi como la
integracion de mas

tecnologia en los
vehiculos, como
software avanzado
y sistemas

de seguridad
inteligentes.

sostenibilidad,
con el uso de
materiales re-
ciclables y bio-
degradables en
la fabricacion de
automoviles, asi
como también
una mejoria en
la asistencia al
conductot, inclu-

yendo sistemas
de seguridad en
tiempo real.
Segun indi-
ca Luis Varas
Bolados, docen-
te de la carrera
de ingenieria
en mecanica y
electro movili-
dad automotriz

de INACAP en La Serena. “En relacion
a las tendencias para el proximo ano,
podemos decir que, de forma global,
se ha acelerado el crecimiento de los
vehiculos eléctricos, hibridos y se es-
tablece que para 2026, va a existir un
crecimiento amplio en cuanto a la oferta

de modelos eléctricos. Esto indica que
las industrias van a producir nuevos
modelos y variedades entre el 2025 y el
2030. Esta informacion implica también
gue las baterias, que son el corazén del
funcionamiento de un vehiculo eléctrico,
haran que la industria baje sus precios
en $100 ddlares el kilowatt por bateria;
entonces vamos a aumentar la produc-
cion y variedad de vehiculos, y, al mismo
tiempo, se van a bajar los precios de las
baterias que se estan produciendo”.

El docente agrega que “el mercado cre-
ce en cuota para vehiculos eléctricos en
Europa y Norteamérica. Ese crecimiento
se ha ampliado bastante en Latinoamérica,
en especial en Chile. Esto se ha anotado
comparativamente con nuestro entorno
y con otros paises. Ahora, el factor critico
de estos vehiculos es la adopcién de la
energia eléctrica y que esta se mantenga
en un volumen de produccién importante.
Me refiero basicamente a la capacidad
de generar energia eléctricay, al mismo
tiempo, tener los puntos de carga o
cargadores para surtir o suministrarla a
los vehiculos eléctricos”.

En relacién a la tendencia en Chile,
Luis Varas sefala que “se habla de un
aumento importante en crecimiento de
las ventas de los
vehiculos eléctri-
cos e hibridos que
se establece en
un 10% o 11% en
vehiculo livianos
y medianos. Esto
demuestra que la
adopcion cierto
de los vehiculos
eléctricos o de
estas caracte-
risticas van en
un franco creci-
miento. Ademas,
los usuarios o los
clientes que estan
adquiriendo estos
vehiculos se han
mostrado satisfe-
chos respecto a su compra, vehiculos que
han entregado la prestancia necesaria o
la requerida para esos usuarios. Lo im-
portante es presentar una mayor oferta
de modelos y tipos de vehiculos con
esta tecnologia y con ello va de la mano
gue debe existir una infraestructura de
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Seremos testigos
del avance en
electromovilidad
y energias eficientes
(...). En la medida

en que como region
podamos seguir
avanzando en una
mejor infraestructura
de carga para

estos vehiculos, se
podra consolidar la
masificacion de su

”

uso .
, MATIAS SCHLACK

Gerente general de
automotriz Callegari

carga que pueda soportarlos al mismo tiempo
y ubicarse a lo largo y ancho de nuestro pais,
para que estos puedan tener una factibilidad
de acceso a la carga con facilidad, asi como
pasa con los vehiculos convencionales cuyos
servicios de venta de combustible estan en
todos lados, y es muy facil acceder a ellos en
distintos puntos, tanto en urbano como rural”.

Por su parte, Matias Schlack, gerente general
de automotriz Callegari, destaca que “para

2026, se espera una venta muy similar a la que
se ha registrado este afo 2025, y en linea con
las expectativas de crecimiento econdmico
proyectado para el pais. En las regiones de
Atacama y Coquimbo en particular, y dado
el ciclo favorable en el precio del cobre, se
vislumbra un buen aflo de ventas. Si bien se
espera que los SUV sigan liderando las prefe-
rencias de los consumidores, el empuje de la
mineria debiese impactar positivamente en la

venta de camionetas, camiones y
vehiculos comerciales en general.
En cuanto a tendencias, sigue
aumentando la relevancia de la
conectividad de los vehiculos,
tanto con nuestros dispositivos
moviles personales para entre-
tenimiento y navegacion, como
con centrales de monitoreo y los
mismos fabricantes, en bldsqueda
de mayor seguridad, eficiencia
y confort. Seguiremos viendo
también mas y mejores sistemas
de seguridad, con asistencias a
la conduccidén disponibles en
una mayor gama de marcas y
modelos. Estas tecnologias se-
guro marcaran la diferencia el
préoximo afo”.

Schlack agrega que “seremos
testigos del avance en electro
movilidad y energias eficientes,
con un mayor avance en la regiéon
en tecnologias hibridas como
foco. Callegari en ese sentido
ya ha tomado la delantera, con el desarrollo
de una feria de electro movilidad, la que, con
el apoyo de nuestras marcas y de diversas
entidades de gobierno, pudo acercar a la co-
munidad en general a estas nuevas tendencias,
despejando dudas y aportando conocimiento.
En la medida en que como region podamos
seguir avanzando en una mejor infraestruc-
tura de carga para estos vehiculos, se podra
consolidar la masificacion de su uso”.
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Vehiculos para el mundo laboral

Sobre este tipo de vehiculos para mineria
o construccién, Matias Schlack, gerente ge-
neral de automotriz Callegari, destaca que
“depende mucho del tipo de faena y el tipo
de uso que se le quiera dar. En cuanto al rubro
minero, especialmente en las operaciones
dentro de la mina, las exigencias en cuanto
a seguridad y potencia para el trabajo en
altura son muy elevadas, requiriéndose un
extenso nimero de certificaciones para poder
acceder a operar en él; camionetas diésel,
con traccién a las cuatro ruedas y doble
cabina son las mas comunmente utilizadas.
A su vez en la construccidon, dependiendo
si se requiere para carga o para labores de
supervision las preferencias son distintas.
La capacidad de carga, el rendimiento y los
elementos de confort son muy relevantes al
momento de tomar la decision. En Callegari
contamos con una gran variedad de posibi-
lidades de marcas y modelos para nuestros
clientes, y la invitacion es que nos visiten
para conocerlas”.

Por su parte, Luis Varas Bolados, docente
de la carrera de Ingenieria en mecanica y
electro movilidad automotriz, Inacap La
Serena, indica que “al igual que en los ve-
hiculos livianos y medianos no comerciales,
la primera barrera que se debe lograr es

EL AUGE DE LA VENTA DE CAMIONETAS

PARA LA MINERIA Y LA CONSTRUCCION

Cada rubro establece caracteristicas especificas
para sus vehiculos donde la seguridad destaca
como uno de los principales requisitos.

a mineria es un sector estratégico y
de gran importancia para la Regidn
de Coquimbo, ya que cuenta con una
gran cantidad de yacimientos y empresas que
requieren no soélo personal para llevar a cabo
el trabajo sino que también los vehiculos ade-
cuados para trasladarlos, destacando el uso
de camionetas, las cuales son requeridas en
grandes cantidades por parte de la industria.

Los requisitos para camionetas mineras va-
rian segun cada empresa, pero generalmente
incluyen equipamiento de seguridad especifico
como pértigas o varas de alta visibilidad, un
color particular (generalmente es utilizado el
rojo) extintores, balizas y cintas reflectantes.
Ademas, deben cumplir con certificaciones
técnicas y de mantenimiento, contar con
caracteristicas estructurales como jaulas
antivuelco, y tener sistemas de localizacion
GPS y alarma de retroceso.

En cuanto a las caracteristicas técnicas y de
mantenimiento, generalmente las camionetas
deben contar con traccién 4 x 4, colores de
alto contraste con el entorno para facilitar
su visibilidad, un sistema de localizacion
(GPS) que esté integrado a la plataforma
de la empresa para monitoreo en tiempo

real, aire acondicionado, sistema de frenos
y neumaticos en buen estado y con el tipo
de banda de rodamiento adecuado para el
terreno. Ttambién es importante destacar
que algunas faenas limitan la antigledad
del vehiculo.

establecer las caracteristicas técnicas que
se requieren para las distintas faenas, dado
las condiciones de operacion y la altitud de
trabajo, vamos a llegar a un punto comun,
gue es la necesidad de tener puntos de carga
para que estos vehiculos puedan operar con
eficiencia en cada faena. Establecer alguna
marca o modelo especifico de camioneta, eso
necesariamente debe pasar por un estudio
y prueba de terreno, como vehiculos de test
para probar en condiciones particulares de
cada trabajo. Tenemos un ejemplo de la mi-
neria, en la cual, una empresa incorporo 50
camionetas 100% eléctricas de un modelo
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determinado y para las cuales se requerian
ciertas especificaciones como gque tuviesen
una autonomia de 400 km y capacidades de
carga de 900 kilos. Un vehiculo de trabajo
debe cumplir con ciertas especificaciones
técnicas y, en cuanto a la necesidad de re-
guerimiento de los puntos de carga, para
esta misma empresa, ellos establecieron que
su proyecto requeria de 10, con los cuales

pudieron cargar las camionetas sin mayor
dificultad y mantenerlas operativas durante
todo el proceso de faena. Esto habla basica-
mente de que la adopcidén de las vehiculos
eléctricos de cero emisiones va de la mano
de la infraestructura de carga que se debe
habilitar y esto sumado a la dependencia de
una matriz eléctrica que acaba de sostener
esas demandas de energia al mismo tiempo”.

Depende mucho del
tipo de faena y el tipo
de uso que se le quiera
dar. En cuanto al rubro
minero, especialmente en
las operaciones dentro
de la mina, las exigencias
en cuanto a seguridad y
potencia para el trabajo en
altura son muy elevadas,
requiriéndose un extenso
numero de certificaciones
para poder acceder a operar
en él; camionetas diésel, con
traccion a las cuatro ruedas
y doble cabina son las mas
comunmente utilizadas”

) MATIAS SCHLACK

Gerente general de
automotriz Callegari
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0CO a poco, los autos eléctricos van

posicionandose como una alternati-

va real para los usuarios, ya existen
avances que incluyen mayor autonomia y
menores tiempos de carga dgracias a las
baterias de estado sdélido. Sin embargo, aun
existen desafios, y el principal de estos es
contar con mayor infraestructura y estaciones
de carga, no sdélo en la Region de Coquimbo,
sino que también a nivel pais.

Se estan instalando
mas puntos de carga
publicos y privados

a nivel nacional para
dar soporte a la
creciente flota de este
tipo de vehiculos.

Las innovaciones en la tecnologia de ba-
terias y la eficiencia aerodindmica de los
vehiculos eléctricos aumentan su autonomia.
Se estdn desplegando estaciones de carga
ultrarrapida que pueden cargar un vehiculo
en menos de 15 minutos, similar a la de los
vehiculos de gasolina. El punto negativo es
gue existe una desigualdad regional, ya que
la mayoria de los puntos de carga se con-
centran en la Regién Metropolitana, lo que
representa un desafio para la expansion a
otras zonas del pais. A medida que aumenta
la demanda, se requiere una expansion mas
rapida y equitativa de la infraestructura de
carga para evitar barreras en la adopcidn
masiva de vehiculos eléctricos.

Segun sefala Luis Varas Bolados, docente
de la carrera de Ingenieria en mecanica y
electromovilidad automotriz de INACAP
La Serena, durante 2024, la venta de
autos eléctricos en Chile crecio en
180% con respecto a 2023. Para
el primer trimestre del 2025, se
vendieron 6 mil vehiculos de
este tipo, cifra que repre-
senta un 140% sobre el
mismo periodo del
afo anterior. Ese
crecimiento, en
el segmento de
vehiculos de cero
y baja emisiones re-
presenta cerca del 10%
del mercado automotriz
livianos y medianos, com-
parativamente a los vehiculos
convencionales. Este crecimiento
ha sido bastante rapido y evolucio-
nando, con ello, esta la infraestructura
de carga, la cual tiene que ir de la mano;
las mediciones de empresas y encuestas
han informado que en febrero de 2025, se
alcanzd un total de 1.600 puntos de carga
publicos mientras que, en el 2024, existian
1.200 para vehiculos medios vy livianos, de
los cuales, 300 eran publicos y el resto
eran privados. Esto habla del desarrollo y
crecimiento que estd existiendo en la venta
de vehiculos eléctricos livianos y medianos,
pero a su vez también de la infraestructura
publica y desarrollada por las empresas en
forma privada”.

El docente agrega que “en relacién a lo

Desarrollo automotriz

EL FUTURO ESTA EN LOS AVANCES
DE AUTOS ELECTRICOS Y SU
INFRAESTRUCTURA DE CARGA

gue son los cargadores, potencia y zonas,
los cargadores rapidos, sobre todo en rutas
interurbanas y regionales, segun indican
desde Copec, se ha desplegado una red de
mas de 400 puntos publicos que incluyen
87 cargadores rapidos en carretera. Estos
cubren en distancia los 1.800 kildmetros que
estan establecidos entre Coquimbo y Puerto
Montt. Sin embargo, aun nos falta una parte
del pais que falta por cubrir y debemos en-
tender que los cargadores rapidos permiten
gue cada detencion por carga de energia
sea en cortos tiempos para facilitar el viaje
en ruta. Ahora, asi como la empresa
privada ha instalado cargadores
rapidos, también el Estado, a
través de programas como ‘Mas
carga rapida’, informa que se
han instalado los mismos
dispositivos en 14 ciu-
dades. Dentro de los
cargadores que
se han instala-
dos, destacan
en la zona norte
ciudades como Arica,
Iquique y Mejillones. Es
por esto que insisto, en
que, al final, tenemos aln una
carencia de puntos de carga
para estos vehiculos, sobre todo
de forma muy critica para la zona
norte de Coquimbo hacia Arica, don-
de las distancias que se deben recorrer,
por ejemplo para el transporte de carga en
carretera, estd muy lejano aln de contar con
puntos de carga que permitan trasladarse
con tranquilidad y eficiencia”.

Por su parte, Matias Schlack, gerente general
de automotriz Callegari, destaca que “haido
aumentando continuamente la adopcion de
estas tecnologias, de la mano de una mayor
oferta y difusidon en general que hemos hecho
en la zona. Hemos podido ir despejando los
temores de nuestros clientes, en especial en
cuanto a la autonomia de este tipo de ve-
hiculos, con la llegada de modelos con una

El crecimiento en la
venta de vehiculos
eléctricos ha sido
bastante rapido
y evolucionado, con
ello, se necesita de la
infraestructura de carga,
la cual tiene que ir de la
mano. Tenemos aun una
carencia de puntos de
carga para estos vehiculos,
sobre todo de forma muy
critica para la zona norte
de Coquimbo hacia Arica,
donde las distancias que
se deben recorrer, por
ejemplo para el transporte
de carga en carretera, esta
muy lejano aun de contar
con puntos que permitan
trasladarse con tranquilidad
y eficiencia”.

LUIS VARAS BOLADOS
, Docente de la carrera de Ingenieria

en mecdnicay electro movilidad
automotriz, INACAP La Serena

tecnologia hibrida que permite contar hoy
con un muy buen rendimiento y autonomias
extendidas sobre los 1.000 km. El trabajo de
la feria de electro movilidad, junto con el im-
pulso en diversas instancias publico privadas
iran logrando mejorar la infraestructura de
carga, lo que es indispensable para acelerar la
adopcion de tecnologias mucho mas limpias.
Se requiere impulsar con incentivos guber-
namentales e inversidn en infraestructura,
especialmente en la ruta 5 norte”.
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,, Datos siempre a tener en cuenta

RECOMENDACIONES DE CUIDADOS
BASICOS PARA ALARGAR
LA VIDA DE SU AUTOMOVIL

N 4

Revision de liquidos, aceite, neumaticos, filtros, bateria 'y .
por supuesto conducir con suavidad, son la mejor forma

de garantizar un buen uso del vehiculo.

ealizar un mantenimiento re-
gular, que incluya revisar y
cambiar fluidos como el aceite y
el liquido refrigerante, verificar siempre
la presion de los neumaticos si existe
desgaste, ademas de mantener el au-
tomovil limpio por dentro y por fuera,
son algunas de las medidas destacadas
para alargar la vida util de nuestros
vehiculos. A esto, se suma siempre
considerar una conduccion suave y
sin movimientos bruscos, al igual que
prestar atencion a cualquier alerta o
anomalia que podamos sentir o nos
indigue el auto a través de su panel.
En cuanto al mantenimiento regular
gue deberia tener todo duefo, es im-
portante revisar los fluidos, el nivel de

aceite del motor y cambiarlo segun el
intervalo recomendado en el manual
del vehiculo. También hay que poner
especial atencion a los liquidos refri-
gerantes y de frenos.

En cuanto a los neumaticos, es impor-
tante revisar su presion constantemente
y asegurarse de gue estén inflados
correctamente, asi como también
evaluar su desgaste para cambiar los
que estén en mal estado. Se deben
revisar el filtro de aire del motor, el
del aceite, combustible, y cambiarlos
cuando sea necesario para asegurar
una buena eficiencia de combustible y
aceleracion. Mantener limpia la bateria
y cuidar su carga también garantizara
un buen uso del vehiculo.

- de automotriz Callegari, “

Para Matias Schlack, gerente general
la clave para
gue un vehiculo de nuestro stock dure
muchos afos es la mantencion pre-
ventiva. Seguir el plan de mantencion
oficial, realizar las revisiones periddicas
segun el kilometraje o tiempo indicado
por el fabricante y el concesionario.
En Callegari, somos rigurosos con el
uso de repuestos originales y personal
certificado. Tener especial cuidado con
los fluidos esenciales y revisar niveles,
controlar frecuentemente el nivel de
aceite, refrigerante y liquido de frenos,
ya que el aceite es la ‘sangre’ del motor.
En ese sentido, nunca extender el plazo
del cambio de aceite o de filtros mas
alla de lo recomendado”.

Schlack agrega que es importante
“revisar la presion de neumaticos,
mantener la presion correcta indicada
en el marco de la puerta o manual, ya

gue esto no soélo alarga la vida de los
neumaticos, sino que mejora la segu-
ridad vy la eficiencia de combustible. |
Realizar una conduccion suave, evitar
aceleraciones y frenados bruscos,
una conduccidn preventiva reduce el
desgaste del motor, la transmision, los
frenos y los neumaticos”.

Finalmente, siempre serd importante
la limpieza y proteccion exterior, re-
cordando que, en regiones costeras y
mineras, es fundamental lavar el vehiculo
regularmente para remover salitre, polvo
y contaminantes que pueden corroer
la pintura y el chasis. Matias Schlack
destaca que “en Automotriz Callegari,
nuestro compromiso es ofrecer no
solo los mejores vehiculos, sino tam-
bién el mejor soporte y asesoria para
gue nuestros clientes en Atacama y
Coquimbo disfruten de su movilidad
de forma segura y duradera”.
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Consejos para una buena inversion T

CONOZCA COMO APROVECHAR [IEEES :
DE MEJOR FORMA LOS —
CREDITOS AUTOMOTRICES

e T | l | I
Al momento de comprar un [ w | lh! MR )
vehiculo, existen distintas g

alternativas de apoyos .

financieros para costear un -
porcentaje del vehiculo y (S
posteriormente pagar el resto |
en cuotas. Lo importante es
elegir el correcto.

araaprovechar un crédito

automotriz es impor-

tante que las personas
interesadas en comprar un ve-
hiculo, elijan el tipo de financia-
miento que mejor se ajuste a sus
necesidades. En ese sentido,
existen distintas opciones como
el “crédito inteligente” si el de-
seo del comprador es cambiar
de auto cada pocos afos, o un
crédito convencional si prefiere
ser duefo del vehiculo a largo
plazo. Ademas, es posible realizar
aportes a capital para reducir
el monto total y pagar menos
intereses, o bien, prepagar el
crédito si es posible, ya que esto
disminuye significativamente el
costo total del auto.

Entre las opciones de finan-
ciamiento, el crédito convencional es el mas
tradicional, el cual permite pagar un pie inicial
y el resto en cuotas fijas por un periodo de
2 a 5 anos. Por su parte, con el denominado
“crédito inteligente”, se paga un pie y una
cuota mensual durante 24 a 36 meses. La
diferencia con esta alternativa es que, al
final del plazo, el cliente tiene la opcion de
cambiar el auto por uno nuevo u optar por
quedarse con éste, pagando el saldo restante
o incluso devolverlo.

Otra alternativa es solicitar un crédito de
consumo para comprar el auto al contado,
pagando la totalidad del vehiculo de inme-
diato. Luego, deberd saldar el crédito de
consumo en cuotas con la entidad financiera
o bancaria que presto el dinero.

Respecto a consejos al momento de elegir
un crédito, siempre es bueno comparar antes
de decidir, poner en la mesa las opciones
de financiamiento que ofrecen diferentes
bancos y concesionarios, comparar las tasas
de interés, las comisiones y otros costos
asociados antes de tomar una decision.
También es importante revisar el crédito
anualmente, refinanciar a veces puede ser
una alternativa mas costosa. Tener cuidado

si se utiliza una tarjeta de crédito para pagar
el pie, ya que puede generar intereses ele-
vados vy, finalmente, considerar el desgaste
y mantenimiento, ya que, al optar por un
crédito inteligente, el auto sera revisado en
cuanto a sus condiciones y estado, como el
kilometraje y los accesorios.

Al respecto, Matias Schlack, gerente general
de automotriz Callegari, sefiala que “siempre
es importante estar muy bien informado, y
asesorarse correctamente antes de tomar
un crédito automotriz. Promovemos que
nuestros clientes tomen decisiones con el
debido conocimiento, y habiendo conside-
rado las distintas variables en juego, como
son la cuota mensual, los gastos asociados
y el costo total del crédito. Nuestro equipo
de ventas, en conjunto con las entidades
financieras asociadas con las que trabajamos
estara siempre disponible para asesorarlos.
Cual se recomienda dependera mucho de las
preferencias de cada cliente. Por ejemplo, si
el cliente gusta de renovar cada cierto tiempo
su vehiculo, recomendamos la modalidad
de renovacidn programada, que entrega
cuotas de menor valor, con un pie mas bajo
y la posibilidad de disfrutar de un vehiculo
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nuevo. Si prefiere renovar en periodos mas
largos, probablemente su mejor opciodn sera
un crédito convencional. La invitacidn es a
asesorarse con nosotros, pues contamos
con las mejores opciones de financiamiento
tanto para personas como para empresas’.



